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内容概要

徐锡麟与陶成章等人创办大通学堂，招收会党骨干，进行兵式体操的军事训练。
大通学堂成了光复会发展会员的主要基地．是资产阶级革命党人创办的第一所培养军事干部的学校，
也是旧民主主义革命时期第一所培养武装干部的学校。
徐锡麟指挥巡警学堂部分学生，占领了军械局．与前来围剿的清军进行了四小时的激烈枪战，终因众
寡悬殊，孤立无援，徐锡麟被捕，视死如归，大义凛然，被剖腹挖心而死。
徐锡轔发动的安庆起义，动摇了清王朝的封建专制统治。
仅仅三年后，革命党人发动武昌起义、上海起义和杭州起义，光复东南，并最终推翻了清王朝的封建
专制统治。
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作者简介

　　谢一彪，江西南康人，1964年生，历史学博士，教授，绍兴文理学院越文化研究院常务副院长，
主要从事中国近现代史研究，主持《中国共产党与苏区宪政建设》、《毛泽东人权思想研究》、《光
复会史稿》以及《徐锡麟评传》等省规划办课题，已在《中共党史研究》等期刊发表论文和传记五十
余篇，参编《赣南人民革命史》、《长征起始阶段研究》以及《中央苏区思想政治工作研究》，合著
《陈奇涵传》、《陶成章传》以及《中华苏维埃共和国贸易史》，独著《中国苏维埃宪政研究》、《
光复会史稿》、《徐锡麟评传》、《浙江光复会人物研究》、《毛泽东人权思想研究》。
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章节摘录

　　中国有四万万人之众，物产有二十六万种之多，然而，中国商务却无法与泰西诸国相抗衡，原因
在于中国商民之势分散，分散则不能兴盛；中国商民之力薄，力薄则不能振兴。
因此，欲振兴中国商务，必先固结商民之心，创设商务大局，颁布条例，布告全国，实力奉行，以此
可以塞外洋的漏卮，充溢中国的利源。
于是，徐锡麟提出四条振兴商务之策。
一是设公司以昭商信。
千万人合一心，一人即有千万人之力。
一人一心，则千万人如有千万条心，虽千万人也只有一人之力。
以一人与千万人争，自然千万人胜。
“今中国商务势散力薄，成则相争，败不相救。
以视西人公司之坚信者，远不逮也。
中国与西商争利，是犹一人争千万人也，虽有周公之富，陶朱之艺，未有立于不败之地者。
今能奋然自新，合千万商民为一心，而谓商务之不振兴者，未之有也。
”二是广种植以培商本。
中国外贸的利润，以茶丝为主，近年来丝市日坏，而茶市更为严重。
外国均各自种植，而中国仍守旧如故。
“今宜推广其利，各省添植茶桑，以及一切获利之物。
即如绍兴之田，多近水处，于田岸各植桑木树，田亦固属无碍，而蚕市可收其利也。
”三是减厘捐以开商路。
中国出口货少，进口货多，其弊端在于出口货的捐税太重，而进口货的关税又太少。
“夫入口之货，中国不能操纵其权，而出口之货，中国固可自持其柄者也。
今将厘捐减轻，则商民争趋外洋谋利，使出口之货与入口相抵，而中国之大局维矣。
”四是轻掉息以护商局。
泰西各国的国债，以及商贾借款，利息不过三四厘，故能够筹集巨款，开采矿藏，修筑铁路。
　　⋯⋯
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