
第一图书网, tushu007.com
<<轻松售楼>>

图书基本信息

书名：<<轻松售楼>>

13位ISBN编号：9787030132208

10位ISBN编号：7030132203

出版时间：2004-12

出版时间：科学出版社

作者：丸山景右

页数：183

译者：赵儒煜

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<轻松售楼>>

内容概要

“职场实战图解——营销系列”主要从营销的新视角出发，旨在提供营销领域中一种全新的理念和思
考处理问题的方式，为指导营销人员具体的实战方式和管理方式提出了行之有效的建议。

    本书是该系列之一。
随着目前我国房地产热的一度升温，能够轻松的销售房地产商的各个楼盘一定能为销售人员带来不匪
的收入。
通过借鉴日本在这方面的经验，尤其是在日本住宅业萧条时期，优秀楼人员的经验，一定会令所有的
营销人员获益匪浅。
本书通过指导营销售高手的成功经验。
本书主要结合具体的实例进行介绍，循序渐进了引导读者体会营销工作的秘诀。

    本书适合营销人员，营销管理人员，以及个体经营者阅读；可作为市场营销专业的学生的参考读物
。
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作者简介

丸山景右，作为积水家园的营销员，以卓越的建议手法和营销诀窍，取得了无数惊人的销假训业绩。
先后任职营业所长，事业次长。
40岁开始独立，成立了瑞克公司。

    在那以后，人作为住宅业特有的智囊，在咨询方面做出了巨大的贡献。
以“共育”为宗旨，全力以赴指导营销员工作，给他们以强大的力理。
悉心传授营销乐趣，以为终身之任。
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