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内容概要

　　《商业银行营销管理学》将现代营销理论与商业银行营销实践相结合，主要包括商业银行营销理
论和营销实务两大部分，具体内容主要包括导论、环境分析、营销战略规划、营销调研、银行产品开
发策略、银行销售价格策略、银行分销渠道策略、银行促销策略、客户关系营销管理等。
　　《商业银行营销管理学》可供高校金融系本科、专科学生，以及金融业从业人员参考。
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