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前言

　　改革开放以来，我国经济快速发展，经济总量不断增加，对从事经济活动的相关人才的需求空前
高涨。
社会对经济管理类人才的需求大体上可以划分为两大类。
一类是从事理论研究，从宏观和微观角度研究社会经济发展和运行的总体规律，研究社会资源的最优
配置及个人满足最大化等问题的学者。
另一类是在各种经济领域中从事具体经济活动的职业人，是整个经济活动得以有效运行的基本元素，
是在各自不同的领域发挥着使经济和各项业务活动稳定有序运行、规避风险，实现价值最大化的社会
群体。
从社会经济发展的实际情况来看，后一类人群应该是社会发展中需求数量最大的经济管理类人才。
在上述两类人才的培养上，前者主要由普通本科以上的高等院校进行培养，后一类人才的培养工作从
我国高等教育的现状来看，培养的主体主要为高等职业教育。
　　高等职业教育经过近年来的迅猛发展，已经占据了我国高等教育的半壁江山。
特别是自2006年教育部、财政部启动的国家示范性高等职业院校建设工作和教育部《关于全面提高高
等职业教育教学质量的若干意见》（教高[2006]16号）文件的颁布以来，我国的高等职业教育进发出
前所未有的激情和能量，开放式办学、校企合作、工学结合、生产性实训、顶岗实习等各项改革措施
深入开展，人才培养模式改革、课程改革、教材改革、双师结构教学团队的组建、模拟仿真的实验实
训环境的进入课堂等项教育教学改革不断推进，使我国高等职业教育得到了长足的发展，取得了令人
瞩目的成绩，充分显示出高等职业教育在我国经济发展中的举足轻重的作用和不可替代的地位。
　　我们依托上述大背景，同时根据技术领域和职业岗位的任职要求，以学生的职业能力培养为核心
，组织了全国在相关领域资深的专家和一线的教育工作者，并与行业企业联手，共同开发了这套《高
职高专经管类核心课教改项目成果系列规划教材》。
这套丛书覆盖了经管类的核心课程，以职业能力为根本，以工作过程为主线，以工作项目为载体进行
了教材整体设计，突出学生学习的主体地位是本系列教材的突出特点。
　　当然，我们也应该看到，高等职业教育的改革有一个过程，今天我们所组织出版的这套教材，仅
仅是这一过程中阶段性成果的总结和推广。
我们坚信。
随着课程改革的不断深入，我们的这套教材也将以此为台阶，不断提升和改进，我们衷心地希望通过
高质量教材的及时出版来推动教学。
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内容概要

　　《房地产经纪》是为适应高等职业教育改革和房地产经纪行业发展的需要而编写的。
主要内容包括房地产经纪概论、房地产经纪机构及经纪人员、房地产交易流程与合同、房地产税费、
房地产居间业务、房地产代理业务、房地产经纪其他业务、房地产经纪信息、房地产经纪企业管理等
。
《房地产经纪》每章前都有学习要点和案例导入，每章后都有适量的思考与练习题，重点章节还有相
应的附件，便于学习和提高应用能力。
　　《房地产经纪》注重理论与实践相结合，体现了突出应用能力的特点，是校企合作的结晶。
《房地产经纪》既能适应高等职业教育改革，满足教学需要，又能适应房地产经纪行业的发展，满足
实际工作的需要。
　　《房地产经纪》可以作为高等教育相关专业的教材，也可以作为房地产经纪人执业资格考试的参
考资料，还可以作为房地产经纪企业的培训教材。
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章节摘录

　　房屋租赁合同具备以下条款。
　　1）当事人姓名或名称及住所。
　　2）房屋的坐落、面积、结构、附属设施及设备状况。
这一条一方面说明出租房屋的结构、附属设施及设备状况，反映了出租房屋的质量；同时也使承租人
明确在房屋租赁期间不得擅自破坏房屋结构，更改房屋的装修及设施，如有必要进行装修或更改原有
设施的，应征得出租人的书面同意，并按有关物业管理规定予以实施。
而且，租赁合同还应明确租赁期满后承租人在返还房屋时是否要恢复原状。
　　3）租赁用途。
房屋的租赁用途指房屋的使用用途，一般要求按房地产权证上载明的用途使用，未经有关部门的批准
，承租人不得擅自更改租赁房屋规定的使用用途。
　　4）交付日期。
指房屋由出租人交付给承租人使用的具体时间。
　　5）租赁期限。
房屋租赁一般应设定租赁期限。
同时，在合同中还应注明，如续租的应在届满前提出，并重新签订租赁合同。
　　6）租金及支付方式和期限。
租金的支付可以按月、季、半年等支付，由双方协商订立。
在订立该条时，注意不要遗漏租金交付的期限及违约逾期支付时的处理方法。
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