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内容概要

本书系统地阐述了国际商务谈判的理论、策略与方法，突出了国际商务谈判实务，注重学生的操作能
力和实践能力的培养。
全书共分为十六章，主要包括：绪论、国际商务谈判概述、国际商务谈判内容、国际商务谈判准备、
国际商务谈判的过程、国际商务谈判的策略、国际商务谈判与沟通的语言技巧、国际商务谈判的合同
管理、国际商务谈判礼仪、国际商务沟通概述、电话沟通、群体沟通、演示与演讲及国际商务谈判与
沟通中的文化差异。
本书在每章安排大量生动的案例，在每章的章后有富有时代色彩的知识阅读和知识拓展。
　　本书是国际贸易、市场营销、国际金融、国际物流、国际经济法、国际财会及其他商科类专业学
生教材，也是广大工商界人士、企业营销人员、商务经理、中高层管理人士的理想读物和学习蓝本。
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