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前言

随着人们生活水平的提高、消费观念的逐渐改变，以及互联网技术的普及与深入应用，网上购物已经
被越来越多的上网人群所关注与接受。
本书的写作出发点据统计，在所有上网人群中，约有30％的网民会选择网上购物，而且这个比例正在
逐渐上涨，这也意味着网购市场空间将越来越大。
随着网上购物的普及与流行，网上开店做生意，成为很多人迈出创业步伐、实现创业梦想的主要手段
。
由于网店门槛低，不需要占用太大的资金，因而只要具备上网条件的人群，就都可以开设自己的网店
。
网店开设与经营看似简单，其实这个过程中涉及了许多知识。
目前开店的卖家可以分为准备开店、刚开店以及正在经营店铺三个阶段的卖家，不同阶段的卖家，需
要了解与掌握的网店技能也存在差异。
因此，在编写本书之前，编者对不同层次网店卖家的需求进行了全面分析，并对目前市面上的各类网
店图书进行了综合调查，同时结合多位资深网店卖家的经营经验与理念，编写了《淘宝大赢家网上开
店完全自学手册》这本图书。
本书在结构与内容安排上都经过了细致合理的规划，从零开始，针对准备在网上开店做生意的新手，
或已在网上开店但缺少经营技巧与经验的用户，系统而全面地讲解了在淘宝网上开店的各种知识技能
与经验技巧。
您是否适合或需要本书如果您是一个对网络购物不了解的人，如果您是一个刚刚接触淘宝网的人，如
果您是一个想创业但资金不足的人，如果您是一个想通过网络赚得第一桶金的人，如果您是一个想扩
大经营范围、提升销量的人，如果您是一个渴望在淘宝网上冲皇冠的人，那么，这本书刚好适合您！
本书的内容安排与介绍本书完全从新手开网店出发，首先从网上购物开始，先以一位买家的身份了解
网上购物，进而循序渐进地讲解了寻找货源、开设店铺、装修网店、顾客交流、成交生意、资金管理
以及网店宣传推广、网店安全等开店过程中必须掌握的知识经验以及网店功能运用的相关知识。
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内容概要

　　本书从零开始，针对准备在网上开店做生意的新手，或已在网上开店但缺少经营技巧与经验的用
户，系统并全面地讲解了在淘宝网上开店的各种知识技能与经验技巧。
　　全书共分为13章，内容包括在淘宝网中购物的流程与方法、网店货源的寻找途径、淘宝网的开店
流程、店铺的设计与装修、商品照片的拍摄与美化、使用淘宝助理钉理店铺的方法、与买家的交流技
巧、支付宝的使用、商品的包装与发货、淘宝旺铺的购买与装修、网店的宣传与推广以及网店的安全
保障等知识。
　　同时，本书还配备了一张大容量的DVD多媒体语音教学光盘，包含了29个、180分钟精心录制的
教学视频，以及加赠的《非常简单学会电脑上网》一书的视频。
这样，读者可以采用“书盘结合”的方式，在短时间内快速地学会网上开店的方法与经营技巧，并最
终为自己的网店带来直接的经济收益。
　　本书通俗易懂，条理清晰，可操作性强，非常适合网店新卖家自学使用，也可作为相关职业院校
、电脑培训班的教学用书。
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章节摘录

插图：对于拍摄的商品照片，我们使用各种图片处理工具进行美化与修饰的目的是为了使得图片更加
赏心悦目，使照片中的效果更加接近实物，达到吸引买家的目的。
但是，不能仅仅为了图片美观而过分美化，导致图片与实物出现较大差距，这样即使买家购买后，也
可能出现后续纠纷。
针对网店中的各类商品，常用的修饰主要有以下几种。
更换图片背景：这是最常用的修饰方法，在拍照时会将商品背景一起拍摄，为了将商品从图片中更清
晰地彰显出来，就可以将图片的背景更换为纯色背景或者其他底纹背景。
调整图片色调：由于光线、相机以及显示器等因素，拍摄出的照片可能与实物在色调上存在一定差异
，这时就需要对图片色调进行调整，使其尽可能与实物相近。
调整图片大小：高像素相机拍摄出的照片，分辨率一般较高，而网店中商品图片尺寸一般为500～800
像素，这时就需要对图片的大小进行调整。
添加其他元素？
我们可以在图片中添加各种图形或文字对象，主要用于对图片进行修饰，使图片更加生动吸引买家。
添加图片水印：为了防止自己的图片被别人盗用，一般网店中的商品都会添加自己的店铺水印。
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编辑推荐

《淘宝大赢家:网上开店完全自学手册》：案例经典、分享经验：《淘宝大赢家:网上开店完全自学手
册》中的案例来自实际开店过程，具备较高的学习和参考价值，并在“指点迷津”和“问与答”两个
栏目中大量讲解了成功卖家的宝贵经验，可以让准备开店的您有所收获、少走弯路，尽快迈向成功商
家之路，也可以使正在开店但处于各种困境中的您有所收获，业绩得到明显的提升。
视频讲解、互动教学：光盘中收录了书中29个、时间长达180分钟的典型实例视频，让您的学习更加轻
松。
另外，从读者的角度出发，特赠送畅销图书《非常简单学会电脑上网》一书的视频教程。
让您在面对各种电脑、网络问题时能够应对自如，加倍提高您网上开店的效率。
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