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前言

　　为了适应中国市场经济的运行和发展的需要，给工商企业界人士及希望在商务管理和金融管理方
向发展的人员提供具有国际标准的专业教育和资格认证，中国教育部考试中心和英国剑桥大学考试委
员会在中国自学考试领域合作、共同设计“商务管理”和“金融管理”专业的部分课程。
　　合作课程的设计工作首先在专科层次进行，无论是否具有工作经验，只要愿意提高商务管理、金
融管理方面的知识和技能，均可以参加到这个学习中来。
合作课程采用模块式组合，灵活机动的学分制，为学员根据需要和兴趣自由选考课程提供了可能。
　　两个专业共有19门课程，公共基础课4门：大学语文、政治经济学、哲学、剑桥商务英语；共同专
业基础课7门：企业组织与环境、商务交流、数量方法、经济学、会计学、信息技术管理、财务管理
；专业课4门，商务管理专业的专业课为：商法、市场营销、人力资源管理和国际贸易实务；金融管
理专业的专业课为：金融法、管理会计、财务报表分析和金融概论。
在所有的19门课程当中，大学语文、政治经济学和哲学与国内自学考试中的课程相同，其余课程由双
方专家共同设计。
为了使课程具有国际标准，考试大纲经过反复商讨，分头编写，共同审订；教材采用合适的英文教材
的中译本或者重新量体编写；为了配合学习，教学辅导材料则采用国外流行的学习包的形式。
　　合作课程得到了中英双方的承认。
对于每模块（课程）学习合格的学员，教育部考试中心和剑桥大学考试委员会联合签发合作模块（课
程）合格证书。
对于取得指定的8门合作模块（课程）合格证书的学员，剑桥大学考试委员会将颁发“商务管理证书
”。
如果学员学完了15门课程取得规定的学分。
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内容概要

　　《国际贸易实务（附辅导书1本+考试大纲1本）》是高等教育自学考试中英合作商务管理专业的
必修课程用书。
《国际贸易实务》主要介绍与国际贸易运作有关的理论、政策、法律和程序。
《国际贸易实务（附辅导书1本+考试大纲1本）》分6个专题分别讨论国际贸易的背景知识、国际贸易
基础理论与环境、国际贸易中的政策、国际贸易中的主要法律问题、国际贸易战略与国际贸易程序等
问题。
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章节摘录

　　与国际货物贸易相比，国际服务贸易具有以下特点：　　（1）国际服务贸易的标的一般具有无
形性。
服务基本上是不直接可视的、无形的。
服务提供者通常无法向服务的消费者介绍空间形态的服务样品，服务的消费者在购买服务之前，往往
不能感知服务，在购买之后也只能体会到服务的结果而不是服务的本身。
而货物是有形的、看得见、摸得着的，货物的生产和消费伴随着它的空间形态而产生、转移和消失。
　　（2）国际服务贸易的生产和消费过程具有同步性。
大多数服务的生产和消费在时空上不可分离，服务的生产和消费过程往往是同步进行的。
也就是说，服务产品价值的形成和使用价值的创造过程，与服务产品价值的实现和使用价值的让渡过
程以及服务产品使用价值的消费过程往往是在同一时间和地点完成的。
比如理发、看病等服务，理发师和医师提供服务的过程，同时也是顾客和病人接受服务的过程。
而商品一旦进入市场，便成为独立的交易对象，其生产过程和消费过程在时间上和空间上是可以分割
的。
　　（3）国际服务贸易的标的是难以储存和反复转让的。
作为一种无形产品，大多数的服务产品不能储存、不能运输、也不能被包装、不能被反复转让。
而货物是可以在时空上分离的物品，它可以储存，可以运输（移位），还可以被包装、被反复转让。
　　（4）国际服务贸易一般不经过海关，也不显示在海关统计上。
而国际货物贸易必须经过一国的海关，货物的进出口反映在一国的海关统计中。
一国服务的进出口和货物的进出口构成一国国际收支经常项目的主要部分。
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