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内容概要

　　《体育经纪导论》试图通过对体育经纪活动的描述及其分析，使学生系统掌握体育经纪活动的理
论及其从事体育经纪活动的方法，并通过若干体育经纪活动实例的介绍，加深学生对体育经纪活动的
认识。
　　《体育经纪导论》主要内容包括绪论、国外体育经纪、体育经纪活动、体育经纪人、体育经纪组
织、体育经纪的管理、体育赛事经纪、运动员经纪、体育组织经纪、体育经纪实例与分析等。
　　《体育经纪导论》也可作为普通高等学校体育其他专业选修课教材以及社会体育工作者参考用书
。
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章节摘录

版权页：插图：3.代理《现代汉语词典》的解释为：“受当事人委托，代表他人进行某种活动，如贸
易、诉讼、纳税、签订合同等。
”代理可以细分为商业活动代表、民事代理、法定代理、指定代理、委托代理、直接代理、间接代理
等。
它是指代理人在代理权限内，以被代理人名义与第三方进行交易，由被代理人直接承担相应的法律责
任的商业行为。
其特点为：（1）多为特定的对象服务，关系比较稳定，并具有一定的连续性。
（2）参与服务的程度较深，由代理人替被代理人签订合同，服务方式及过程较复杂。
（3）代理人以被代理人的名义进行活动，活动中产生的权利和法律责任由被代理人承担。
在人类早期的经济活动和市场交易中，因商品交换的范围小，交易方式简单，往往是根据买方自身需
要，直接由买卖双方在市场上议价成交。
由于商品交换的范围和规模不断扩大，商品交换活动同商品生活活动之间便产生了矛盾。
市场的迅速扩大使商品经济内的产需之间、供求之间的矛盾日益突出。
一方面，众多的生产者不能及时找到消费者；另一方面，众多的消费者又找不到适宜的商品。
传统的商品形式不能解决这一矛盾，这就促使市场必须通过自身组织形式和经营方式的变革来解决这
一矛盾。
随着商品生产的进一步发展，商品交换的范围和规模进一步扩大，商品交换的手段也由直接的物物交
换发展成为以贵重金属货币为媒介的交换，客观上作为介绍商品交换的中介服务有了产生的可能。
为了解决产需之间和供求之间的矛盾，需要把商品交换事务从商品生产者那里独立出来，这就促成市
场中出现了一种专门从事商品交换的而不从事商品生产的人。
社会的大分工，即商业从生产中分离，成为专职媒介交换的行业。
但是，众多的买者和卖者要在浩如烟海的商业市场中不失时机地以最好的价格购买或销售商品越来越
困难，而市场的发展则要求交易者不仅要熟谙交易技巧，掌握交易规律，还要搜集市场交易的信息，
这对于众多的生产者和需求者来说无疑力不从心，或导致交易的成本过高，于是市场中就出现了一部
分人，他们凭借自己所掌握的各种信息和购销渠道，以及丰富的交易经验和交易技巧，为交易双方提
供市场信息和牵线服务，或代客户进行交易，由此产生了以此为职业的特殊行业——经纪业，从事经
纪活动的人称之为经纪人。
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编辑推荐

《体育经纪导论》：高等学校教材。
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