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内容概要

　　在本书中，两位世界顶级训练大师对销售过程做了精细的分解，让你可以对销售中的每个和步骤
都有所了解：如何正确接近客户？
 如何利用电话与客户建立联系，从而赢得会面机会？
如何发掘客户需求？
 如何找出与客户的异议并将之排除，从而达成销售协议？
 本书并不是简单地教导你应当做什么，而是以故事的形式，通过主人公“史蒂夫”所经历的销售训练
，让你掌握各种销售技巧，从而由一名普通的销售员变成一名杰出的销售冠军！
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作者简介

　　汤姆·霍普金斯曾与世界著名领袖包括美国前总统布什，英国首相撒切夫人等同台演讲，被称为
“销售冠军的缔造者”，现场接受过他销售训练的学员超过了500多万。
　　劳拉·拉曼美国顶级销售员。
她于1989年创办了经理人培训咨询公司，帮助有进取心的销售员及公司赢得成功。
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媒体关注与评论

　　名家评书　　如果你是一位销售员，你可以在本书中找到你自己。
像对待你的地图那样对待它吧。
这样，你将成为一个伟大的销售员。
　　－威利斯·特纳，CSE总裁，国际销售与营销公司　　这本销售训练指南，涵盖了顶级销售人员
在所有关键领域中的最佳典范。
课程易于学习，并且将帮你打造更具回报的客户关系，获得更高的收入，更有职业成就感。
对任何想取得进步，到达更高层面成功的销售员而言，它都是一本必读书籍。
　　－杰哈德·哥斯切温德纳，《销售魔力杂志》的发起人与出版商　　作为一个讲授了二十年MBA
课程的教授，我鼓励每一个管理界人士为他们的销售队伍开列这一必读读物。
　　－迈克尔·露西尔博士，圣·波那温切尔大学营部门主席　　每一页都充满销售方面的灵感。
　　－安东尼·帕瑞尼罗，《VTIO的秘密：像CEO那样思考和销售》的作者
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编辑推荐

　　汤姆·霍普金斯被美国报刊称为国际销售界的传奇冠军。
他是全世界单年内销售最多房屋的地产销售员，平均每天卖一幢房子。
至今，他仍是吉尼斯世界记录保持者。
为什么有人可以在一年卖365幢房子？
为什么有可以在11年内卖10000多台汽车？
为什么有人可以在1天之内完成全年的定额？
为什么有人可以成为全世界的销售冠军？
没有别的原因，只是因为他们都接受过良好的销售训练！
全球第一销售训练大师、吉尼斯世界销售记录保持者：百万畅销书作家汤姆·霍普金斯的巅峰之作！
全球最权威的销售训练指南，帮你取得前所未有的销售业绩！
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