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前言

　　《新编实用英语听力教程》是《新编实用英语》（第二版）系列教材的补充和扩展，是根据国家
高职高专英语教学改革的需要和使用《新编实用英语》广大师生的要求增编的教材，旨在加强学生的
听说技能。
遵循《新编实用英语》所坚持的“实用为主”的主旨，《新编实用英语听力教程》以实用交际话题为
主线，通过实用交际任务带动听说训练；听说训练内容模仿实际工作中可能会遇到的涉外交际活动的
各种场景——这是本教材最重要、最核心的特点。
　　《新编实用英语听力教程》根据《高职高专教育英语课程教学基本要求（试行）》交际范围表列
出的一般口头交际话题设计了16个主题，根据业务口头交际话题设计了12个主题，分别编人16个单元
和12个单元。
考虑到高职高专学生入学水平比较低的实际，将上述话题分为2个层次，每个层次各编写2册，总计4册
。
第一、二册相对应单元的话题保持一致，第三、四册单元话题也基本保持一致，但所涉及的语言技能
要求则有区别。
学生学完一、二册能够达到高等学校英语应用能力考试B级要求，学完三、四册能达到A级要求。
　　《新编实用英语听力教程》的特点主要体现在以下几个方面：　　1．教材内容直接反映日常和
涉外交际活动，实用性强。
全书第一、二册所选定的16个单元和第三、四册的12个单元涵盖了日常和涉外交际活动中最常用的话
题，第一、二册每个话题都列出了15个最典型的基本交际语句，第三、四册每个话题都列出了20个最
典型的基本交际语句，并围绕这些交际语句进行真实情景下的涉外交际训练。
　　2．把语言听辨技能与实用交际听辨技能结合起来，以实用交际听辨技能训练带动语言听辨技能
水平的提高。
　　3．每个话题单元都以听辨训练开始，并以听辨训练为主线，但以口头表达结束，也即从听开始
，以说收尾，充分体现实用交际的特点。
　　4．以单句和小篇幅对话为主，辅以连贯对话和小篇幅短文训练；以听为主，辅以跟读和回应训
练。
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内容概要

《新编实用英语听力教程》是普通高等教育“十一五”国家级规划教材——《新编实用英语》（第二
版）系列教材的补充和扩展，是根据国家高职高专英语教学改革的需要和使用《新编实用英语》教材
广大师生的要求增编的，旨在加强学生听说技能的培养。
    本套教材分为2个层次，每个层次各有2册，共计4册；学完第2册可以参加“高等学校英语应用能力
考试”的B级考试，学完第4册可以参加A级考试。
    本书为《新编实用英语听力教程教师参考书3》，共12个单元，每个单元对应《新编实用英语听力教
程3》的6个部分分别给出了录音原文和参考答案。
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章节摘录

　　2．如果条件合适，我们愿意代销你公司的产品。
　　3．你们能否考虑我公司做你们代理的建议？
　　4．我们希望委托一家总代理在英国经销我们的产品。
　　5．我们在想各种办法争取让所有可能的顾客了解我们。
　　6．我们正在考虑打入欧洲市场的办法。
　　7．我们的代理条件往往是最优惠的。
　　8．我们在这一行里算得上是有名的老商号了。
　　9．我们要用最显著的位置来展示你们的产品。
　　10．我们暂时不考虑代理问题。
　　11．重要的是，你们必须全力以赴去推销。
　　12．如果有个代理商帮助你们建立销售渠道，你们将受益颇多。
　　13．我们决定委托贵方作为我们产品的独家代理。
　　14．我公司在你们地区已设有独家代理。
　　15．你们的市场不会发展，除非你们设立代理。
　　16．你们计划如何推销我们的产品？
　　17．有机会我们会考虑你做总代理的请求。
　　18．我们很赞赏你们为帮助推销我们产品做出的努力。
　　19．很抱歉，我认为现在谈独家代理的事还不是时候。
　　20．在作任何决定之前，我们想更多听听你们的计划。
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编辑推荐

　　《新编实用英语听力教程教师参考书3（第2版）》根据《高职高专教育英语课程教学基本要求（
试行）》交际范围表列出的一般口头交际话题设计了16个主题，根据业务口头交际话题设计了12个主
题，分别编入16个单元和12个单元。
考虑到高职高专学生入学水平比较低的实际，将上述话题分为2个层次，每个层次各编写2册，总计4册
。
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