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内容概要

　　改革开放以来，伴随市场经济的快速发展，体育经纪人这一新的职业群体在我国逐渐发展壮大。
随着我国市场经济的逐步发展与完善，体育经纪人的作用日益突出，体育经纪人正崛起为21世纪的“
金领”职业。
　　《体育经纪人国家职业资格培训教材：体育经纪人（1级）》是根据国家职业资格证书制度相关
要求以及《体育经纪人国家职业标准》对体育经纪人（一级）的能力要求编写而成的。
全书共有五章，包括体育经纪信息评估、体育经纪业务权利获取、体育经纪业务谋划、体育经纪业务
实施和体育经纪业务总结。
　　《体育经纪人国家职业资格培训教材：体育经纪人（1级）》配合体育经纪人国家职业资格鉴定
使用．同时可作为高等院校体育经济、体育产业等专业（方向）的本科生、研究生学习参考，也可作
为相关体育管理机构、体育经纪组织的业务培训教材。
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书籍目录

第一章体育经纪业务调研 第一节信息收集 一、体育经纪信息收集方案评估的含义与作用 二、体育经
纪信息收集方案评估的原则与内容 三、体育经纪信息收集方寨评估的标准和方法 第二节信息整理 一
、体育经纪信息价值的含义 二、体育经纪信息价值的评估 第三节信息分析 一、体育经纪信息分析结
果评估的内容 二、体育经纪信息分析结果评估的方法 三、体育经纪信息分析结果评估的程序 第二章
体育经纪业务权利获取 第一节业务谈判 一、体育经纪业务谈判进程控制 二、体育经纪业务谈判效果
评估 第二节合同签订 一、体育经纪业务合同风险的预测 二、体育经纪业务合同风险的评估 第三章体
育经纪业务谋划 第一节方案构想 一、体育经纪业务实施环境的含义 二、体育经纪业务实施环境的基
本内容 三、体育经纪业务实施环境的分析方法 第二节文案撰写 一、体育经纪业务策划方案评估的内
容 二、体育经纪业务策划方案评估的流程 第四章体育经纪业务实施 第一节公关协调 一、体育公关活
动过程的控制 二、体育公关活动效果的评估 第二节市场推广 一、体育经纪项目市场推广效果的影响
因素 二、体育经纪项目市场推广效果的评估方法 第三节活动监控 一、体育经纪业务活动风险的含义
与类型 二、体育经纪业务活动风险的评估 三、体育经纪业务活动风险的规避与处理 第五章体育经纪
业务总结 第一节业务评价 一、体育经纪业务效益评价 二、体育经纪业务的持续性评价方法 三、体育
经纪业务综合评价方法 第二节客户管理 一、客户关系评价的意义 二、客户关系评价的指标 三、客户
关系评价的方法 四、客户关系价值的管理 推荐阅读书目或资料 参考文献
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章节摘录

版权页：   插图：   2.合同标的物的约定是否详尽 （1）在合同的约定中，标的物的名称、型号不能笼
统。
例如，电视机有“彩色”与“黑白”之分、平面电视有“纯平”与“超平”之分，所以在购买彩色超
平电视时就不能想当然地认为反正现在大多是彩色电视机，而推定合同标的物就是彩色电视机，怕麻
烦似的漏写“彩色”两字，或者简单的只写为“平面彩色电视机”。
否则，就会被别有用心的人钻了空子，导致争议的发生。
 （2）标的物要明确不会侵犯他人的知识产权。
目前大家对知识产权的保护意识越来越强，企业稍微不慎，就有可能陷入知识产权的侵权纠纷中。
对企业而言，如果购买的是有商标的产品，就要注意对方是否是合法持有其提供的产品的商标权；如
果是为对方生产、加工产品，就要注意该产品是否会侵犯他人的商标、专利权。
同时最好要求对方作出不会侵犯他人知识产权的承诺约定。
 （3）标的物的数量应明确。
标的物的数量应尽量详细到它最小的计量单位，因为同样的产品，如果它的包装方法不同的话，可能
就会出现不同的结果。
如酒类买卖中，如果只约定购买“一千箱啤酒”，就有可能出现“一箱12瓶”或“一箱24瓶”这样两
种相差巨大的结果。
 （4）标的物的包装。
标的物需要包装时，应明确其包装标准，包括外包装的材质、内包装或者填充物保护的说明，以及对
防潮、防火、防撞击颠簸的要求等，如果采用国家标准或行业标准的，应该写明该标准的名称、代号
或编号。
同时还要确定包装费用的承担方式。
 （5）注意列明每项商品或项目的单价。
如果在购销合同中，标的是多个项目或多类商品，却只在合同中明确了全部项目或商品的总价款，而
未明确具体每个项目或每种商品的单价，一旦合同部分履行后发生争议，就难以确定尚未履行的部分
项目或商品的价款。
 （6）标的物的交货时间应明确。
例如，合同中约定“保证在第二季度交付”就是很不规范的说法。
如果标的物是按政府指导价计算价格的，在这段时间内价格如果发生变化，就会因交付期限的不同对
合同双方的利益产生很大影响。
在签订合同时如果不明确时间期限，那么合同双方在价格发生变化时候，就可能在履行时间上发生纠
纷。
所以在签订合同中应对时间进行明确，实践中当然也可以留下一定的余地，但是绝不可以有像“季度
”之类过于宽泛的时间表述。
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编辑推荐

《体育经纪人国家职业资格培训教材:体育经纪人(1级)》讲述改革开放以来，伴随市场经济的快速发
展，体育经纪人这一新的职业群体在我国逐渐发展壮大。
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