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内容概要

　　《职通商务英语听说教程3》通过分析高职高专商贸类专业工作岗位对应聘者英语应用能力的需
求，旨在帮助使用者“提高语言技能，拓展商务知识”。
本套教材从高职高专学生的实际水平出发，从语言的基本单位入手，合理安排了商务材料在三册书中
的比例，突出实践环节，重视能力培养。
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