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内容概要

1897年商务印书馆在上海成立和开业，标志着近代中国出版史及文化史的一个新里程。
从此商务印书馆走进中国近代史，并且起着转换文化及改变历史的作用，生产新知识、培养新国民和
促使新社会的诞生。
    百年来，商务印书馆在近现代中国历史上所起的作用极其巨大而重要。
正因如此，与商务印书馆有关的历史也越来越受人注意和重视。
最近十数年间关于"商务史"的论述也越来越多，其中有以"馆史"形式出现的，如北京商务主编的《商务
印书馆九十年》、《商务印书馆一百年》及《商务百年大事记》，台湾商务出版的《商务印书馆一百
周年／在台五十周年》等；也有环绕着"商务人"而写的各种传记和轶闻，如叶宋曼瑛的《从翰林到出
版家一张元济的生平与事业》、柳和城的《张元济传》、蒋复璁的《王云五与近代中国》及王建辉的
《文化商务--王云五专题研究》等；也有从出版史或不同文化角度切入的一些著作，在此不一一介绍
，详细情况可参本书之第一章；总言之，"商务史"及相关研究在近年来相当蓬勃，俨然使商务印书馆
的研究和论述，如百川汇海，推向和形成为一个以"商务"为中心的新的学术研究领域，即"商务学"的出
现。
    在现代多元进路与不同角度的考察下，"商务史"与"商务学"开始逐渐脱离"商务人"的主观判断，甚至
自己人的集体回忆，而成为学术界内之公共空间和共同议题了。
李家驹博士虽然是"商务人"，但明显地其著作之出发点并不是重写商务印书馆的馆史，而是把"商务史"
放置于一个更宽大及更重要的知识史与文化史的层面上来探索及讨论的。
作为"商务人"，他的优势是他有机会运用商务印书馆档案中大量的印书、编书和售书的数据，为其分
析提供了极其扎实的实证资料基础；再者，"商务人"的身份和经验又使他对馆的传统，以及编辑、出
版及经营特色，有着通盘和全面的认识。
然而，在另一方面作者在本书中所采取的学术进路和研究方法，又都超越馆史之立场，而把"商务史"
放置于知识史及文化史的范畴内作客观的考察和分析，不拘"馆见"。
正因此故，本书在商务学上能够独辟蹊径，与一般研究商务印书馆历史的著作不同。
    本书前身为作者于香港中文大学历史系修读时之博士论文。
本人虽忝为论文指导老师，然而一切之创新思维及研究成果，皆是家驹之勤奋努力和匠心独运，在此
数年学思过程中，我成为最大和最先的得益者。
今论文付梓，不单使更多的人获益，也为"商务史"及中国近代文化史和知识史的研究，带来新的见解
和冲击。
    本书从书籍出版史的角度论证了商务印书馆的发展历程。
作者从知识史与文化史的层面上探索问题,能够独辟蹊径，不拘"馆见"。
本书能够帮助读者了解近代商务印书馆的发展动态，以及在探讨出版社的文化职能等课题上，对读者
有一定的启发作用。
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