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内容概要

在商业世界中，销售是一种最基本的技巧。

    其它所有的一切都从销售起步。
销售直接带来了利润，其它方面只是投入成本。

    没有销售，公司将无法生存。
更好的销售可以让公司拥有更多的利润、更强的优势和更大的发展前景。

    销售是如此重要，我们不能只把它看作是一个部门、某个个人或某些人的任务。
公司里的每个人都应该了解销售、参与销售。

    通过有效的销售，我们可以将产
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书籍目录

第一章  以成功为导向的销售
1．成功者的销售态度
2．为销售感到自豪
3．热情
4．销售人格
5．知识
6．进步的关键
7．以成功为导向的销售
第二章  销售计划和策略
1．为什么制订销售计划
2．一份成功销售计划的要素
3．如何计划
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