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前言

本书是《新型农民创业致富经》的续集，人物和故事情节具有连贯性。
结构、笔法基本相同，全书还是12章，每章也是7小节，每节仍然是800字左右。
本书中详细地叙述了12条市场创业经验。
本书与《新型农民创业致富经》不同的是，以揭示市场创业成功人士的心路历程为主线，与市场发展
和市场建设相交织，使书中情节妙趣横生，高潮迭起。
如果说上本书是着重让人就地从事个体私营企业创业起步，是通说通论；那么这本书将重点引导你走
进市场创业致富，这本书就是分论；上本书是让你站起来，这本书就是让你在创业的路上走起来，跑
起来！
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内容概要

本书是继《新型农民创业致富经》后的又一本指导农民和城镇待业人员创业致富的力作。

本书以讲故事的方式详细解读了新型农民在市场进行创业的12条宝贵经验。
以揭示市场创业成功人士的心路历程为主线，与市场发展和建设相交织，使书中情节妙趣横生。
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作者简介

刘振平，男，1986年电视大学工业企业管理系毕业，1988年考取国家公务员，1992年取得经济师资格
。
他三进机关四下基层，当过文字秘书，已发表作品30多万字。

作者从1994年8月到蓬莱市城区工商分局当分管个体私营企业的副局长开始，到1999年底当市个私协秘
书长至今。
这期间，他全身心地投入，创造性地开展工作，扶植无数农民、下岗职工及城镇待业人员，创业致富
成就了富翁梦想。

他获得了多项荣誉，多次被评为省、市和国家级优秀通讯员、信息员、先进工作者；2002年12月被评
为全国个私协系统先进工作者。
一篇通讯征文被人民日报社主办的市场报评为二等奖，长篇经济大特写通讯《经纪人在行动》被农村
工作通讯、大众日报等多家报刊转载。

作者一贯注重在实践中研究适合中国特点的经济管理规律，特别注重总结和提高农民、下岗职工及城
镇待业人员在创造物质财富中的经验和教训。
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章节摘录

个私协主要就是为个体私营者服务（我还是个私协秘书长），我随他来到了莲花市场。
中立领着我拨开人群来到了菜果市。
正走着，他被一女孩拽了一把，尔后他就带我随她向市场外走去。
只见这女孩中等个子，白嫩的脸皮，两眼有神；那发型很特别：随着快步行走，像鸟儿要起飞的翅膀
一样在扇动。
中立转过头对我说，这是他的女儿。
我知道中立有个女儿叫王玉飞，一直没见过面。
经他爸爸介绍后，她只在嗓子眼里那么点声音问了我一声好，然后继续往外走。
看这闺女，都二十六岁了，还不知道尊重人。
中立见女儿带搭理不搭理的样子，觉得挺没面子。
人家有重要话要告诉你么。
玉飞略带点儿撒娇地说。
中立身边热闹事真多，原来他为了让那个新村官大学生在市场能站得住，才让女儿一同来市场的。
那个大学生刚来市场时没少被人孤立和打击。
我知趣地停下来，他父女俩出了市场的南门，来到了一棵大松树下。
隔着摩肩接踵的人群，我看到玉飞间或用晓晓起初看我的那种眼神打量着我，扳着三个手指挤眉弄眼
地说着。
这父女俩搞啥名堂呢？
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媒体关注与评论

本书是继《新型农民创业致富经》后的又一本指导农民和城镇待业人员创业致富的力作。
所揭示的市场创业的12条经验，就像登市场大厦的12层台阶，你在创业中每做到了一条，不仅你的生
意上了一个层次，而且你的精神境界也达到了一个新的高度！
　　——北京大学经济学教授 张立宏作者用当代作家的笔法，把市场创业的艰苦过程写得很好看，很
精彩！
给新型农民和城镇待业人员又指出了一条轻松迅速致富的路。
　　——鲁迅文学艺术创作学院教授 朱浩
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编辑推荐

《新型农民市场创业经》又是一本使你不走弯路轻松致富的书。
给你致富的诀窍，让你腰缠万贯。
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