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内容概要

本书在表达方式上，采用了将企业基本情况、筹划思路、筹划分析、筹划结论、筹划点评、背景资料
等税收筹划必须经历的程序依次列式，部分案例对操作难点也作了提示。
本书包括：增值税筹划、消费税筹划、营业税筹划、进出口税收筹划、企业所得税筹划、外企所得税
筹划、个人所得税筹划、土地增值及房产税筹划内容，既适合于高级研究机构的研究人员作为税收策
划理论研究的参考读物，也适合注册会计师、注册税务师在实际操作过程中作为指导性工具书，更适
合于企业的投资人、企业财务总监和财务主管作为经营决策涉税指导手册。
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作者简介

庄粉荣，注册税务师，高级会计师，财税研究员，全国著名税收策划专家。

    庄粉荣著作16部，其中个人专著8部：如《税收策划》、《实用税收策划》、《投资活动与税收策划
》、《税收策划实务》、《涉税事项处理技巧》、《纳税管理实务》、《纳税检查应对技巧》、《纳
税检查实
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书籍目录

前言增值税筹划  扩大销售应激励　筹划税收有玄机　“买一赠一”通常用　方法不同税有别　代销
方式怎么定　税收负担有影响　从事经销难操作　实行代理好处理　物资抵债有道坎　变换手法可逾
越　农字企业有优惠　节税方法还靠农　当前纳税讲身份　通过筹划可实现　销售折扣有政策　筹划
得法可节税　经营合作有基础　事先预估折扣率　企业转产需考虑　投资机会有成本　经销手机渠道
多　税收成本各不同　混合业务成本大　专业经营好处多　运费列支渠道多　条条渠道费不同　按章
纳税有期限　筹划递延有方法　自备车队独立否　税收负担不一样　货物采购哪里来　价格测算不能
松　改组机构有撤并　操作时机应选择　企业销售流水线　专业安装效果好　经销加工可选择　税收
负担要算清　减免税收大家想　操作不当是陷阱　业务流程再调整　企业节税又增效　旧货对外作投
资　盈亏平衡应分析消费税筹划　生产方式若不同　白酒税负有差别　企业外购消费品　生产扣税有
筹划　负担偏重消费税　递延纳税有方法　卷烟加工方式变　税收负担有差异　销售包装有讲究　经
营利润各不同　销售价格有策略　盈利水平可调节　会计核算变方法　财务成果有差异　经营方式作
改变　盈利能力可增加　特殊条款负担重　经营筹划减压力　香烟产品分级次　定价筹划讲策略　是
否可节消费税　中间产品是关键营业税筹划　筹划运作烂尾楼　资产激活绩效优　租凭筹划有空间　
集团运用更有效　租赁仓储巧转换　双赢筹划天地宽⋯⋯进出口税收筹划企业所得税筹划外企所得税
筹划个人所得税筹划土地增值及房及税筹划
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章节摘录

版权页：插图：目前，围绕增值税专用发票的问题，一直是困扰征纳税双方的焦点问题，对于商贸企
业尤其是这样。
如果认真学习税务机关有关一般纳税人的认定办法，就会在“山重水复”之际发现“柳暗花明”，从
而找到通向“又一村”之路。
争取成为一般纳税人，可以从如下几个方面去考虑：（1）从会计主体上去考虑。
成为一般纳税人的会计主体可以是股份制公司、责任有限公司，也可以是个体工商户，对于前两者的
集合型会计主体，主要是在办理营业执照时，在公司组建的章程中明确大家的权利和义务，在契约的
基础上，形成一个有机的经济利益主体。
鉴于这个思路，那些规模比较小，但又必须有增值税专用发票方可从事正常的生产经营的纳税人，可
以走联合之路。
几个人或十几个人作为股东以自己的资金作股权投入，组建成股份有限公司或责任有限公司，只要公
司的注册资本达到40～50万元，在办理税务登记的同时，当然可以申请办理一般纳税人的认定手续了
。
（2）按税务机关的规定进行财务会计管理，即按有关规定配备会计人员和办税人员，按规定进行财
务核算，如实做账并按规定进行纳税申报。
有的纳税人由于经营规模小，或出于成本方面的考虑，不愿意配备专职的财务人员或办税人员。
殊不知按照税收征管法规的规定，一般纳税人一定要有专业人员进行财务核算，否则就是违反规定。
当然，如果的确在承受能力上有问题，也可以经主管税务机关批准，聘请兼职会计，或者请当地的税
务代理机构为其代理做账。
还有一些纳税人对按期纳税申报的认识不足，认为申报工作无所谓，因此，他们有销售收入就去申报
，没有发生销售收入就不去申报。
殊不知，这是一般纳税人的一大忌讳，基层税务机关对纳税人申报的要求都有严格的规定，不能正常
进行纳税申报，就有取消一般纳税人资格的危险。
（3）扩大销售规模。
有关法规规定，从事货物批发或零售，或以从事货物批发、零售为主的纳税人年销售必须在180万元以
上，从事工业生产以及应税劳务或以工业生产及应税劳务为主的纳税人，其年销售必须在30万元以上
者，一般纳税人的年检才能获得通过，这个规定在经济不景气的条件下的确为难了不少人。
因此，已经被认定为一般纳税人的企业应该在经营上下功夫.扩大销售额。
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编辑推荐

《纳税筹划实战精典百例》在表达方式上进行了创新采用：企业基本情况－筹划思路－筹划分析－筹
划结论－筹划点评－背景资料，它山之石，可以攻玉。
精典案例可以提供一些攻玉之石，100多个案例，通过事实证明纳税筹划给纳税人可以带来很大的经济
效益。
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