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内容概要

当今的商务领域中，“谈判”是交易的第一步。
谈判人员要在“谈判”中取得成功需要具备什么样的条件呢？
他们应具备专业知识、谈判技巧、谈判策略、团队配合、应变能力以及最重要的一项：语言表达能力
。
涉外谈判中一口流利地道的英语是主事者最好的利器。
而学习者若想成功地表情达意，惟有以实际情境为基础进行练习，才能学到用英语进行谈判的实际语
言技巧。
这正是本书的最大特色——在真实情境中用英语谈判，讲纯正的谈判术语。
　　全书分为三部分，模拟各种商务谈判，使读者能够根据“场景”随机应变。
本书力求将语言技能与相关事务技巧的传授融为一体，在帮助读者提高英语能力的同时，又能把谈判
事务的操作过程展现给大家。
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