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内容概要

　　任何人想让他们的房地产业变成高成功率的行业的话，必须理解房地产经纪人在此行业的基本模
式，本书揭示、解释了这些模式。
此书结合美国一些顶尖百万富翁经纪人的案例分析，总结了几十年来美国房地产的经历、研究和咨询
的巅峰。
　　在这本革命性的书中，你会学到：三个促使百万富翁经纪人产生的关键概念。
基本的经济、预算、组织及客户信息产生模式，它们是所有高产商业的基础。
百万富翁级房地产经纪人明显不同的特征——他们思考的方式!你如何能够在房地产事业的道路上“赚
取100万”，“净赚100万”，然后“获得100万”的年收入！
　　本书认为，房地产事业启动奖金不高，没有绝对的限制性，非常适合所有胸怀大志的企事业者，
你从事房地产工作的方法、能力和意愿将是你成功的最大决定性因素。
　　在本书中，作者对所有从事房地产经纪的人员可能遇到的重要的各种问题进行探究和解答，例如
，“作为一名房地产经纪人，如何才能使自己的收入达到尽可能高的水平？
”在本书中，作者告诉你如何像百万富翁房地产经纪人那样去思考、解读如何使你的年收入达到一百
万；最后，还会指给你一条获得一百万间接收入的途径。
本书适合房地产投资、经纪人员阅读，对刚刚创业起步的人尽快掌握经商之道也非常有帮助。
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作者简介

作者：(美)加里·凯勒 (美)戴夫·杰恩斯 (美)杰伊·帕帕森 译者：张猛加里·凯勒（Gary Keller）凯勒
威廉姆斯国际房地产公司的传世人和董事长。
除了写作、教学和提供咨询服务，他还一直为凯勒威廉姆斯公司和其他公司提供一些战略指导。
加里与合作伙伴乔·威廉姆斯于1983年创办了凯勒威廉姆斯国际房地产公司。
该公司1987年开始实施特许权经营，1999年将市场拓展到加拿大。
1995年至今，凯勒威廉姆斯国际房地产公司已成为美国发展最快的房地产公司之一，销售额和佣金增
长高达700％。
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书籍目录

经纪人对本书的评价致谢前言序论第一部分订制课程计划第一章 概述为什么你在这儿？
你是搞管理的而我们都是做销售的掌握这种“游戏”模式－－成功的基石与生俱来的能力和成就的极
限百万富翁房地产经纪人的三个“L”客户信息－－每个人都有两份工作房屋信息－－“地产之神的
馈赠”工作效率－－时间VS金钱百万富翁成长道路的四个阶段前进第二章 谬论六个介于你和伟大成就
之间的谬论第一个普遍的谬论：“我做不到。
”第二个普遍的谬论：“在我所处的市场里我做不到。
”第三个普遍的谬论：“要花费太多的时间和精力－－我会失去自由。
”第四个普遍的谬论：“太昌险了。
我会赔钱的。
”第五个普遍的谬论：“我的客户只会与我合作－－只有我能够提供优廉的服务。
”第六个普遍的谬论：“有目标但不能完全实现是没用的。
”誓言第二部分 四个阶段第三章 思考100万为你的将来建造一条二十车道的调速公路工作赚钱之前，
在工作中先学习百万富翁房地产经纪人的9种思考方式1.为着意义重大的原因去思考2.思考伟大的目标
和模式3.思考可能性4.思考行动5.无所畏惧地思考6.思考进步（Think Progress）7.思考竞争力和战略8.思
考标准9.思考服务百万富翁地产经济人的3个L客户信息——客户开发VS接受客户信息房屋信息——高
效工作工作效率——谁、如何和怎么样从事房地产百万富翁房产经纪人的8类目标第1类目标：客户开
发第2类目标：房屋信息第3类目标：书面合同第4类目标：交易合同第5类目标：资金第6类目标：人
第7类目标：系统／工具第8类目标：个人教育第四章 挣到100万成功科学模式问题沃伦·巴菲特的经
验房地产成功销售的4个基本模式模式一：你的经济模式模式二：你的客户开发模式模式三：你的预
算模式模式四：你的组织模式百万富翁房地产经纪人模式模式一：百万富翁房地产经纪人的经济模式
模式二：百万富翁房地产经纪人的客户开发模式模式三：百万富翁房地产经纪人的预算模式模式四：
百万富翁房地产经纪人的组织模式百万富翁房地产经纪人的招聘方式七种招聘途径九种主要的劳动补
偿方式第五章 净赚lOO万客户信息1．保持良好的客户开发程序，重点强调销售和持续不断增加客户
数量2．借助别人联系生成交易3．保证客户开发的时间4．权衡选择——对你来说就是发现哪些有效、
哪些无效的过程房屋信息5．知道每月必须获得房屋信息的最小数量6．每月保持房屋信息的最小数量7
．让销售人员认同团队理念8．不断扩大房屋信息的数量工作效率9．花时间学习和实施R／T／C／K(
招聘／培训／咨询／留住人才)  10．雇用“有发展潜力”的人才，而非“停滞不前”的人才  11．对照
正确的标准努力实施12．创建同心协力的工作团队13．保质保量的服务金钱14．坚持预算模式，控制
成本你本身15．专注20％的事务16．调理生活，保持旺盛的精力  第六章 接受lOO万当钱为你工作的时
候工作“凌驾于”生意之上，而不是“纠缠于”生意之中接受100万的四个问题1．主动收入和被动收
入的对比2．达到第七层次的机会3．雇用百万富翁事业所需的关键的三个人4．你起的作用和担负的责
任第三部分  屹立巅峰第七章 专注最重要的问题简单易行的五个步骤1．制定个人计划和聚焦过程2．
为集中注意力划分时间段3．负起责任来，保持专注4．确保周围的环境支持你专注于事业5．将你的能
量聚焦在你的事业上现实生活中的百万富翁房地产经纪人附录附录一 损益报告样本附录二 资产负债
表样本
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章节摘录

书摘我们把学到的东西根据我们自己的经验加以简化，综合形成了有效的模式，使所有人都能据此将
他们的房地产销售推向高峰。
事实上，本书探讨的不是“我们的游戏”或者那些精英的游戏，而是有关“整场游戏”。
我们觉得个人的掌控是通过对“整场游戏”深思熟虑的分析后的最佳追求，然后再结合对个人形势(你
所处的市场、你的优势、不足)的重新认识。
这是一个不断向前发展的过程。
本书对一些人来说可能为他们指明了第一步，但是对多数人来说，它可能是他们对“房地产销售游戏
”个人掌控方面不断追求的又一个关卡。
我们希望你能够依据本书进行思考，运用里面的模式，经过一段时间使之个性化，以控制你的游戏，
使之达到最高水平。
    模式——成功的基石    我原以为一个人能够成功仅仅是靠着上帝赐予的天赋，这种想法被我生活中
的两件事彻底改变了。
第一件事是，一名贝勒(Baylor)大学的教授责备一个自以为无所不知的傲慢的年轻学生(那个学生当然
就是我)时，他说：“年轻人，你不是第一个想成就一番事业的人，不是第一个想实现梦想的人，也不
是第一个想拥有出色表现的人。
你要知道在你之前还有很多这样的人。
在你踏上自己的旅程之前，能不能先停留片刻，考虑一下他们在人生旅程中所学到的，这对你来说更
加明智。
”我听得很认真，以为明白了他所说的话，但是，在过去的十年里我都没有真正听过他的话。
    第二件事发生在1987年，当时我们年轻的公司面临经济危机。
按上面的观点来说，我们已经达到某种程度的成功，但现在有一些更大的难题阻止了我们前进。
最后，我发现我并没有弄懂所有的事情。
依我所见，那时我们的发展完全是通过艰苦奋斗在维持着，后来市场疲软，我们面临严峻的考验。
就是在那一年，我看了安东尼·罗宾斯的《无限的力量》一书，最后，仿佛又听到了教授的那句话，
“在你之前还有很多这样的人。
”罗宾斯的书以强有力的方式提出了这个观点。
这里是我画出的一些段落，在此与你一起分享——    P5
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媒体关注与评论

书评“在商界，无论你是初来乍到还是经验丰富，此书都会成为你在职业上及生活中追求卓越、不断
进步的成功指南。
”    ——马克·维克托，《纽约时报》最佳畅销书《心灵鸡汤》《一分钟百万富翁》的作者之一    “
本书为房地产界呈现了一种新的模式，任何地方的房地产业人士都需要阅读。
”    ——罗伯特T．清崎，  《纽约时报》畅销书《富爸爸，穷爸爸》的作者    “加里·凯勒了解到想
成为一个真正的百万富翁，先从改变你的思想开始。
你必须对待你的生意如同一个集中于长期的收益率的生意。
”    ——布莱恩·巴费尼，Providence系统有限公司总裁及创办人    “说真的，我认为要成为一名优秀
的人，关键是要有高水平的思维。
如果通过阅读这本书，你能使自己的思维围绕着章节标题的概念，学着像一名百万富翁房地产经纪人
那样去思考的话，你就会发现，从房地产事业中你真的能挣到、赚到尽可能多的钱”。
    ——加里·觊勒，本书作者
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编辑推荐

　　任何人想让他们的房地产业变成高成功率的行业的话，必须理解房地产经纪人在此行业的基本模
式，本书揭示、解释了这些模式。
此书结合美国一些顶尖百万富翁经纪人的案例分析，总结了几十年来美国房地产的经历、研究和咨询
的巅峰。
　　在这本革命性的书中，你会学到：三个促使百万富翁经纪人产生的关键概念。
基本的经济、预算、组织及客户信息产生模式，它们是所有高产商业的基础。
百万富翁级房地产经纪人明显不同的特征——他们思考的方式!你如何能够在房地产事业的道路上“赚
取100万”，“净赚100万”，然后“获得100万”的年收入！
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