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内容概要

经销商作为流通链中的重要一员，越来越多地受到制造商与终端商的双重挤压，价格大战时有发生，
经销商的处境越来越困难。
作者站在经销商的角度，对经销商目前所处的现状进行了深入的调查与研究，从利润的来源、生成过
程中产出形式，系统地归纳了经销商的盈利模式，为经销商未来的发展提出了建议，目的是帮助经销
商走出困境。
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作者简介

韩军，现就职于英昂咨询公司行业研究中心，任中国渠道发展研究中心研究员，多年从事经销商发展
研究和中国市场的商机研究，是国内数十家专业商业媒体特约顾问，在不同等级的媒体上发表研究性
作品几十万字。

    作者所在公司先后为石家庄三鹿乳品集团、美国GLG集团、上海医药
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