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内容概要

本书从汽车展示厅销售人员应掌握的基本技巧入手，逐步深入地对汽车展示厅销售人员的专业化销售
方法进行全面的阐述。
主要介绍了汽车顾问式销售的方法、汽车展示厅销售的技巧以有售后跟踪服务的技巧等，是一本汽车
展示厅销售人员自觉或培训的入门必读教材，也是一本打造出杰出汽车售员的重要参考书。
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作者简介

　　刘同福，著名汽车咨询培训专家，经济学硕士，历任高校讲师、企业咨询培训师、企业营销总监
、副总经理、总经理等职务。
从事汽车营销实战和研究十余年，在汽车营销实战和汽车营销培训、咨询方面积累了丰富的经验，主
讲过数百次汽车营销专场培训，成功操作过数十个咨询案例
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