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内容概要

店铺销售师是从服饰店铺店长与店经理的职业概念发展而来的，销售师要拥有更为专业的知识技能，
从而更好地为顾客提供服务。
本书从销售师对顾客的着装服务、美容服务、色彩服务、情感服务等方面，全面诠释了现代服饰品牌
店铺的销售师除了提供一流的产品外，更要注重对顾客进行全方位的服务这一理念。
    本书是服饰企业老板、代理加盟商，服饰店铺店长、店经理及其他服饰业从业人员的一本必读书。
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作者简介

王士如先生，买手国际文化教育有限公司总裁，买手企业运营模式创始人，服饰店铺销售师创始人，
服饰店铺买手创始人。

    从2000年开始，作者一直在欧美为各大国际品牌服务，进行买手企业运营模式的改制与买手的培训
。
涉及到的课程有买手代理加盟商订货、代理加盟商如何
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铺零售不是店铺销售师单一的销售行为买手国际提供的课程和服务项目后记

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<店铺销售师>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 5


