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前言

“国际贸易实务”作为国际贸易专业的核心课程之一，在培养高素质的国际贸易应用型、技能型人才
方面起着重要作用。
为了更有效地加速培养国际贸易实用型紧缺人才，以适应国际市场竞争的迫切需要，我们根据国家最
新颁布的有关法律、法规，并结合国际贸易惯例，按照任务驱动型教学需要编写了本教材。
“任务驱动”教学模式是以具体的任务为学习动力，以完成任务的过程为学习的过程，以展示任务成
果的方式来体现教学的成就。
“任务驱动”教学将所要学习的技能隐含在一个个任务之中，学生通过对所给的任务进行分析与讨论
，在教师的指导与帮助下找出解决问题的方法，最后通过完成任务来实现对知识技能的掌握。
本教材遵循国际贸易业务的一般程序，以一位高职学生分配到常州常信外贸有限公司开始做外贸业务
为主线，精心设计了5个情境和22个任务，把国际贸易业务能力巧妙地设计在各个任务中。
每个任务都包含任务描述与分析、相关知识、任务实施与心得等部分，开篇前均列明了知识要点和技
能要点，便于学习者明确任务，有针对性地学习。
在介绍知识时，突出其实用性，将一些需要特别注意的问题专门列出，并在其中穿插案例思考、案例
分析、知识链接、相关网站链接等，可引导学习者思考并寻找解决问题的方法，培养自主学习的能力
。
在任务完成后，精心设计了知识拓展和业务技能训练。
每个情境后都配以综合训练，旨在强化训练学习者掌握贸易前的准备、业务洽谈、合同的磋商和订立
、仓储运输、投保、商检、报关、制单、合同的履行、业务善后与争议的处理等技能，满足就业上岗
的需要。
本教材根据学习者不同的基础进行不同的训练设置。
一般基础的学习者以课后的任务训练和案例分析为主，通过反复的实践训练，巩固所学的知识和技能
，从而达到提升自身能力的目的。
大多数学习者可通过综合训练以及配套国贸模拟实习软件，进一步提高国贸专业操作技能。
喜爱国际贸易的学习者，通过链接到网络BBS、外贸人博客、外贸论坛上进行讨论和请教，寻求国际
贸易从业人员的帮助，缩短课堂任务和实际业务的距离。
专业能力强的学习者，在学习的同时可通过www.made-in-China.com,www.tradekey.com等知名的BtoP网
站寻求国内供应商和国外客户，进行真实的进出口业务操作。
附录部分给出了常用外贸术语及缩略语速查表。
本教材在内容体系、编写方式、实务训练安排等方面均有较大的创新，重点突出实际应用技能和操作
技能，深入浅出，通俗易懂，文字简练，实用性强，可读性好，符合高职院校课堂教学和实践技能训
练的要求。
本教材可作为高职院校国际贸易实务操作教程，也可作为外贸行业培训教材，以及相关专业学生或外
贸业务人员的参考资料。
本教材由孙国忠（任务1至任务6、任务12、任务17和综合训练）、江波（任务7、任务11、任务13和任
务19）、杨华（任务10、任务15和任务18）、杨育文（任务8、任务16、任务20和任务21）、张成伟（
任务9和任务14）及王迪（任务22）共同编写。
最后由孙国忠负责全书的统稿、定稿工作。
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内容概要

　　《21世纪高职高专财经类专业规划教材：国际贸易实务（第2版）》是配合实施任务驱动型教学改
革而编写的一本新教材，针对高职高专教育的特点，以职业能力培养为核心，以一名高职毕业生到外
贸公司开始做国际贸易业务入手，详细阐述了贸易前的准备、合同的磋商和订立、出口合同的履行、
业务善后与争议的处理、进口合同的履行等业务的操作。
每个任务中都包含任务描述与分析、相关知识、任务实施与心得等部分，开篇前均列明了知识要点和
技能要点，便于学习者有针对性地学习。
在内容介绍时，突出知识的实用性，并对一些需要特别注意的问题专门列出。
在每个任务的末尾，精心设计了知识拓展和业务技能训练。
每个情境后都配以综合训练，旨在通过强化训练，有效提高学习者掌握完成国际贸易业务所需要的技
能。
　　《21世纪高职高专财经类专业规划教材：国际贸易实务（第2版）》可作为高职院校国际贸易实务
操作教程，也可作为外贸行业培训教材，以及相关专业学生或外贸业务人员的参考资料。
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章节摘录

插图：情境1 贸易准备任务1 熟悉对外贸易政策及措施知识要点国际贸易相关概念对外贸易政策的类型
关税、非关税措施以及出口鼓励、出口限制措施国际贸易的特点及发展趋势技能要点查找我国对外贸
易政策措施的变动内容了解相关贸易伙伴国家的对外贸易政策措施的变动情况，查找具体内容1.1  任
务描述与分析2. 任务分析常州常信外贸有限公司主要从事服装、复合地板、电子产品的进出口业务，
即主要出口我国竞争力强的优势产品，进口我国所需的木材、化工原料等。
国际贸易业务是在不同国家（地区）间开展贸易，具有很强的涉外性和综合性，具体涉及国际贸易理
论与政策、国际贸易法律与惯例、国际结算、国际金融、国际运输与保险等诸多方面的理论与实际操
作。
所以开始从事国际贸易业务工作，一定要学习好国际贸易相关理论与实务，掌握开展国际贸易业务所
必须具备的理论知识与技能。
国际贸易业务受国家宏观经济政策的影响很大，所以从事国际贸易工作一定要了解我国和贸易伙伴所
在国的对外贸易政策、措施，熟悉相应的国际惯例和贸易规则。
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编辑推荐

《国际贸易实务(第2版)》可作为高职院校国际贸易实务操作教程，也可作为外贸行业培训教材，以及
相关专业学生或外贸业务人员的参考资料。
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