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前言

　　在市场经济快速发展的今天，财务已经渗透到企业的各个部门，其不仅是财务人员要掌握的知识
，也是各个部门主管必修的一堂课。
不论是创造利润的部门，还是管理服务型部门，都与企业的发展壮大息息相关。
鉴于财务工作在企业经营管理中的特殊地位，要求各部门非财务人员也要掌握财务基本知识和技能。
从现实情况来看，除财务部门外，企业其他部门的主管基本上都没有财务背景，非常缺乏财务知识。
为此特推出主管实用财务丛书。
　　本书是主管实用财务丛书中的一本，它不仅介绍了通用的财务知识，也结合销售本身的特点，对
销售方面财务知识进行了详尽的介绍。
本书的真正目的在于帮助销售主管掌握财务知识，从而了解企业的整体及本部门的财务状况。
本书的特点如下：　　1.语言精练　　本书突破财务理论的柜架，用最简洁、最精练的语言介绍销售
主管应掌握的财务知识，把财务知识点精化，从而避免了长篇大论的介绍。
　　2.通俗易懂　　财务知识的专业性较强，而会计语言本身也比较晦涩难懂，这给销售主管的学习
造成了很大的困难。
为了解决这个问题，作者把原来条例化、教材化的语言通俗化，使之读起来轻松易懂。
　　3.形式直观　　通常财务方面的图书形式上都比较死板，阅读时会有一种压抑的感觉。
本书采用图解的形式展现销售方面的财务知识，使知识点看起来层次分明、脉络清晰。
　　4.实战实用　　本书理论与实践相结合，更注重实际工作的需要。
结合销售主管在实际工作中经常会遇到的财务问题，深入浅出地介绍相关财务知识。
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内容概要

在市场经济快速发展的今天，财务已经渗透到企业的各个部门，其不仅是财务人员要掌握的知识，也
是各个部门主管必修的一堂课。
本书是主管实用财务丛书中的一本，它不仅介绍了通用的财务知识，也结合了销售本身的特点，对销
售方面财务知识进行了详尽的介绍。
本书语言精练、通俗易懂、形式直观、实战实用并且内容全面。
全书主要从销售结算方式、销售与收款控制、本量利分析、销售税务知识、会计报表分析方面对相关
财务知识进行系统、全面地介绍，可以满足销售主管对财务知识的需要。
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作者简介

代义国，注册会计师，具有丰富的企业财务实践工作经验，致力于财务实用类图书的研究，并能将财
务理论知识巧妙地与实际工作相结合。
其主要著作有：《企业财务管理》《小企业会计实战步步通》《小企业账务实战步步通》《会计错弊
与查账技巧》《会计报表编制》《如何合理避税》
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收款业务的特点  二、销售与收款业务内部会计控制的目标和内容  　（一）销售与收款业务内部会计
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）向客户开具销售发票　　（五）记录销售业务，并记入明细账、总账　　（六）办理和记录现金、
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五、监督检查第三章　本量利分析第四章　销售税务知识第五章　会计报表及其分析
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章节摘录

　　支票结算的基本规定　　开立支票存款账户，申请人必须使用其本名，并提交证明其身份的合法
证件。
开立支票存款账户和领用支票，应当有可靠的资信，并存入一定的资金，申请人应当预留其本名的签
名式样和印鉴　　支票可以支取现金，也可以转账。
用于转账时，应在支票正面注明。
支票中专门用于支取现金的，可另行制作现金支票，现金支票只能用于支取现金。
支票中专门用于转账的，可另行制作转账支票。
转账支票只能用于转账，不得支取现金　　支票上的金额可以由出票人授权补记，未补记前的支票，
不得使用。
支票上未记载收款人名称的，经出票人授权，可以补记。
支票上未记载付款地的，付款人的营业场所为付款地。
支票上未记载出票地的，出票人的营业场所、住所或者经常居住地为出票地。
出票人可以在支票上记载自己为收款人　　支票的出票人所签发的支票金额不得超过其付款时在付款
人处实有的存款金额。
如果超过，则为空头支票。
不得签发与其预留本名的签名式样或者印鉴不符的支票。
出票人必须按照签发的支票金额保证履行向持票人付款的责任　　支票限于见票即付，不得另行记载
付款日期。
支票的持票人应当自出票日起10日内提示付款，异地使用的支票，其提示付款期限由中国人民银行另
行规定。
超过提示付款期限，付款人可以不予付款。
付款人不予付款的，出票人仍应当对持票人承担票据责任　　付款人依法支付票据金额者，对出票人
不再承担受委托付款的责任，对持票人不再承担付款的责任。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　《销售主管财务一点通》全程图解，紧扣新准则，贴近工作，易学易懂，让非财务人员轻松上手
，不懂财务就当不好销售主管。
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