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内容概要

创新是企业永远不变的主题，创新是一场为了生存的战斗！

但当创新涉及到为创新投资时，商业模式的不同决定着企业的最终成败！

对于当今世界的经理和投资者们，无论是大公司还是小企业，都必须学会识别创新形成的知识产权，
并知道何时以及如何将其转化为商业资产。

由知识产权专家、哥伦比亚商学院的客座教授布鲁斯·伯曼，以及一批久经沙场的知识产权管理、投
资以及咨询界顶尖人士执笔的这本由布鲁斯·伯曼主编的《从资产到利润》，将为读者提供一个从真
实世界的视角来观察知识产权如何运作、交易、资本化，以及如何通过那些看似精妙的方式从知识产
权中获取竞争优势，实现从创新中攫取利润的商业模式！
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作者简介

布鲁斯·伯曼（Bruce Berman）是纽约布罗迪·伯曼公司（Brody
Berman
Associates）的CEO。
布罗迪·伯曼公司是一家专注于创新商业和知识产权的通信管理咨询公司。
伯曼先生的工作与以知识产权为基础的商业业务及其相关咨询紧密联系，主要在于帮助提高专利和品
牌价值，赢得诉讼。
除了这本书之外，伯曼先生还负责主编了《让创新实现价值：使知识产权转化为股权价值》（John
Wiley &amp;
Sons,Inc?，2005）一书。
同时，伯曼先生主编并协助出版了《从创意到资产：在知识产权领域明智地投资》（John Wiley
&amp;
Sons,Inc?，2002）一书，该书中关于知识产权业务的介绍广受好评。
伯曼先生的文章、评论以及书的章节广泛地出现在许多出版物中，包括《自然生物科技》（Nature
Biotechnology）、《国家法律周刊》（The National Law Journal），以及《投资规则》（The Book
of Investing Rules）（此书被美国最受欢迎的理财网站Moteley
Fool评为目前最好的投资指导书之一）。

伯曼先生是哥伦比亚商学院的客座教授，在2005～2007年，曾经为增量优势（Incremental
Advantage）、《华尔街简报》、知识产权所有者协会，以及瑞典哥德堡知识产权研究中心（CIP论坛
）主持专门小组并组织商业会议。
伯曼先生将自己的时间和精力倾注于国际知识产权协会（IIPI）、布鲁金斯研究所（Brookings
Institute）以及其他领先组织的工作。
伯曼先生的专栏“知识产权投资者”长期出现在《知识资产管理》杂志之中，并且他还在《知识资产
管理》与《专利、战略和管理》的编辑顾问团队担任顾问。
他是美国纽约城市大学（CCNY）的荣誉毕业生，同时拥有哥伦比亚大学的硕士学位。
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