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内容概要

本书共6章，主要内容包括：建设项目财务评价；工程设计、施工方案技术经济分析；建设工程计量
与计价；建设工程施工招标投标；建设工程合同管理与索赔；工程价款结算与竣工决算。
每章包括知识框架、专家剖析、考试要点、重点习题、习题答案。
书中附两套冲刺试卷和2010年度真题。

本书浓缩了考试复习重点，知识精炼，重点突出，例题丰富，解答详细，既可作为考生参加全国造价
工程师执业资格考试的应试辅导教材，也可作为大中专院校师生的教学参考书。
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章节摘录

　　某大型工程项目由政府投资建设，业主委托某招标代理公司代理施工招标。
招标代理公司确定该项目采用公开招标方式招标，招标公告在当地政府规定的招标信息网上发布。
招标文件中规定：投标担保可采用投标保证金或投标保函方式担保。
评标方法采用经评审的最低投标价法。
投标有效期为60d。
。
业主对招标代理公司提出以下要求：为了避免潜在投标人过多，项目招标公告只在本市日报上发布，
且采用邀请招标方式招标。
项目施工招标信息发布后，共有12家潜在的投标人报名参加投标。
业主认为报名参加投标的人数太多，为减少评标工作量，要求招标代理公司仅对报名的潜在投标人的
资质条件、业绩进行资格审查。
开标后发现：（1）A投标人的投标报价为8000万元，为最低投标价，经评审后推荐其为中标候选人。
（2）B投标人在开标后又提交了一份补充说明，提出可以降价5 9／6。
（3）C投标人提交的银行投标保函有效期为70d。
（4）D投标人投标文件的投标涵盖有企业及企业法定代表人的印章，但没有加盖项目负责人的印章。
（5）E投标人与其他投标人组成了联合体投标，附有各方资质证书，但没有联合体共同投标协议书。
（6）F投标人的投标报价最高，故F投标人在开标后第二天撤回了其投标文件。
经过标书评审，A投标人被确定为中标候选人。
发出中标通知书后，招标人和A投标人进行合同谈判，希望A投标人能再压缩工期、降低费用。
经谈判后双方达成一致：不压缩工期，降价3％。
 　　&hellip;&hellip;
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编辑推荐

　　《2011全国造价工程师执业资格考试考点精析与题解：工程造价案例分析》围绕大纲构建知识框
架，突出重点注重把握主次，准确解析引导解题思路，实战练习提前进入状态。
1套考题+2套试卷，考点，精析，题解，机工建筑考试。
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