
第一图书网, tushu007.com
<<谎言与欺骗>>

图书基本信息

书名：<<谎言与欺骗>>

13位ISBN编号：9787111348122

10位ISBN编号：7111348125

出版时间：2011-6

出版时间：机械工业出版社

作者：马克 L.纳普

页数：325

译者：郑芳芳

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<谎言与欺骗>>

内容概要

　　本书讲述人际交往中的谎言和欺骗，首先告诉我们这是每天都在发生的正常现象；然后是现象表
现：从动植物的保护色到儿童撒谎、成人的自欺欺人以及人格障碍的诱发等；接着讲述如何识破，最
后是政治活动中的表现，如政治演讲如何煽动群众等。
谎言和欺骗本身就是很有意思的话题，本书把心理学和社会学的理论分析与实际案例相结合，深入浅
出，让读者对谎言与欺骗有一个全面认识。
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章节摘录

　　第一部分　现象的本质　　第1章　有关谎言和欺骗的观点　　关于欺骗的构想　　有关意识的
观点　　人们是明知故骗吗？
是有预谋的吗？
大多数情况下，谎言是故意而为之。
因为说谎而被指控时，骗子有时假装自己根本是无意的，&ldquo;什么？
我说过吗？
我没有。
如果是的话，那我肯定是发昏了。
你知道，我肯定不会有意去那么说的。
&rdquo;如果信了骗子的辩解，那么判定为谎言的可能性就小了，相应的惩罚就不会那么严重。
我们也给那些处在压力中、心灵创伤中或者病痛中的人类似的宽容，他们所处的环境影响了他们的沟
通行为。
　　有关信息改变的观点　　有时候，骗子会承认他们说或做某事时的意识，但是拒绝承认他们原本
知道那是错误的信息。
谎言是指骗子改变了他认为的真实信息。
当人们犯了诚实的，甚至粗心的错误时，他们可能只是表达了错误的消息，他们认为那是真的。
在这种情况下，我们一般认为他是被误导了，算不上骗子。
当然，如何判断当事人实际知道些什么以及他是否操纵了信息，这不是件容易事。
在日常交际中，我们经常遇见此类沟通者，他们闪烁其词。
使人误解，或者对一些内容反应迟钝，所说的话前后不一致甚至相互矛盾，让人觉得他们说的不是实
话。
有时候这些表现预示着撒谎，有时候不是。
当然，问题在于知道什么是真实的信息，才能决定什么是经过改变的（见第2章中对&ldquo;判断事实
的四种途径&rdquo;一节的讨论）。
　　有关意图的观点　　尽管我们认定某条消息内容虚假，我们也不能将此作为唯一或最重要的理由
判定信息的发出者进行了欺骗。
语言或行为可以分为几类：欺骗性质的、明晃晃的欺骗、不完全真实的或者是完全真实的。
沟通者的意图或动机是影响他们是否认为谎言存在并接受与否的关键因素。
假设你给朋友买了一个会爆炸的高尔夫球，在挥杆前他问你：&ldquo;我击球时它不会爆炸吧？
&rdquo;你说：&ldquo;它会爆炸的。
&rdquo;　　&hellip;&hellip; 
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