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内容概要

本书是作者对自己最新研究成果的归纳和总结，特别是对税收筹划在实践过程中遇到的新情况和新问
题进行了分析和研究，并将其成果收集在书中的有关案例之中。

书中对税收新政策以及因为新政策而引起的新税收筹划思路和方法进行了归纳和提炼，并体现在相关
案例之中，包括增值税筹划、消费税筹划、营业税筹划、进出口税收筹划、企业所得税筹划、契税筹
划、土地增值及房产税筹划。

无论从理论的深度，还是从内容的实践操作性上，本书无疑都是一本值得众多的企业投资者、财务总
监、财务主管、注册会计师和注册税务师一读的工具书，也是一本值得税务研究机构的研究人员以及
税务筹划理论工作者查阅的参考书。
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作者简介

庄粉荣
工程师、高级经济师、高级会计师，财税研究员，多家高校客座教授，注册税务师，全国著名税收策
划专家。

庄粉荣有涉税著作28部，在《税务研究》等刊物上发表论文及税收策划案例200多篇，其中有5篇文章
被评为全国一等奖。
《中国税务报》2004年注册税务师考试(唯一)辅导专家。
《中国税务报》“有问必答”、
“专家坐堂”专栏，《海峡财经导报》“名家筹划”专栏特约撰稿人。

庄粉荣先生以综合筹划服务见长，能够结合企业设立、资金筹措、市场营销、内部管理等多方面业务
的涉税问题进行综合筹划和分析，特别擅长于公司合并、分立、资产(债务)重组、企业集团的资产整
合、包装上市等事项的税收筹划业务。
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书籍目录

第4版修订说明
前言
企业整体税收　筹划案例分析
　企业发展定战略 纳税筹划不可缺
　涉税风险在流程全员管税是上策
　筹划找准切入点 现场操作是关键
增值税　筹划案例分析
　让利送券和返利 谁对老板更有利
　公司经营加农户 流程设计很关键
　农民专业合作社 国家税收很优惠
　销售奖励发奖金不如预估降销售
　经销加工可选择 税收负担要算清
　运费列支渠道多 条条渠道费不同
　自备车队独立否 税收负担不一样
　货物采购哪里来　价格测算不放松
　“烫手山芋”减免税争取之前细思量
　公司架构好组合 如何搭配有技巧
　业务流程巧调整　企业节税又增收
　商业服务有新招 联营扣点是代销
　技术划分有标准 综合利用应筹划
　污泥焚烧可发电 税收优惠咋享受
进出口税收　筹划案例分析
　稀有产品好节税 完税价格是手段
　国家关税法则严 税收策划技巧活
　国际市场多风险全局筹划利保全
　进料来料两选择税收成本有重点
　出口方式有不同 税收成本存差别
　产品归类不相同 征退税率可选择
　进口设备为创业善于筹划添效益
　出口业务视内销 涉税风险需规避
消费税　筹划案例分析
　机构整合消费税政策底线有规范
　白酒需缴消费税销售公司来运筹
　产品属于上下游协同操作利增厚
　连续生产消费品 外购扣税能筹划
　负担偏重消费税递延纳税寻方法
　卷烟加工方式变 税收负担存差异
　销售价格有策略盈利水平可调节
　兼营产品获利多 项目复杂风险烦
　会计核算变方法财务成果有差异
　经营方式作改变 盈利能力可增加
　特殊条款负担重 经营筹划压力轻
营业税　筹划案例分析
　混合销售常发生 税收风险是烦恼
　土地转让可操作 方式不同税有别
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　资产转让好热闹 税收筹划来增效
　在建工程可转让 资产激活绩效优
　租赁仓储巧转换双赢筹划天地宽
　无形资产可转让 节税筹划不能忘
　土地开发有绝招 先投资后再转让
　价外费用项目多 向外转嫁有方法
　以房抵债已是累 为何全额来征税
　旅游运输巧转换增加利润思路宽
　娱乐税收负担高 节税筹划成本低
　量贩经营出新招 筹划不当税不少
　级差地租择校费 是否应缴营业税
企业所得税　筹划案例分析
土地增值税　筹划案例分析
房产税　筹划案例分析
契税　筹划案例分析
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章节摘录

版权页：插图：在实际过程中，多数企业是无法对消费者利用返券取得商品在同一张发票上注明的，
多数“购物返券”不开具发票。
另外，部分商家做促销，往往是搞体外操作，如由供货商提供促销商品，商业企业进行体外循环；或
者搞两本账，将促销商品不列入企业流程；或者只对商品进行价值核算，而不进行数量统计，从而将
促销成本直接列入商品经营费用，等等。
但是，需要提醒纳税人的是，这些行为属于偷税行为，其中存在很大的纳税风险。
二、在促销活动中对赠送不开具发票“购物返券”或者其他企业（单位）从商场取得购物券，常常引
起票据使用纠纷。
如果消费者用单位发放的购物券在商场消费时，商场是否应当开具发票？
有人认为：单位在统一购买购物券时已经索取了发票，个人消费时再开具发票是重复开票，因此，消
费者在以购物券消费过程中就不能开具发票。
其实不然，根据《增值税暂行条例实施细则》《发票管理办法》等有关规定我们应当作如下认识：《
增值税暂行条例实施细则》第三十三条规定，增值税的纳税义务时间是：采取直接收款方式销售货物
，不论货物是否发出，均为收到销售额或取得索取销售款的凭据，并把提货单交给买方的当天。
采取预收货款方式销售货物，为货物发出的当天。
单位购买的购物券是超市预收货款方式，它不同于直接收款方式结算的“提货单”，直接收款方式结
算的“提货单”明确标明所购货物的名称、数量、单价、金额。
而单位发给消费者的购物券只标明固定的金额，没有标明所购货物的名称、数量、单价，它可以购买
商场中的任何商品，而且提货时间可以是一个月、两个月，除非合同约定，一般不会过期。
由此可以看出，单位发放的购物券只能算是商场一个预收货款的合同，不能作为直接收款方式结算的
“提货单”。
《发票管理办法》第二十条规定：“销售商品、提供服务以及从事其他经营活动的单位和个人，对外
发生经营业务收取款项，收款方应向付款方开具发票；特殊情况下由付款方向收款方开具发票。
”第二十一条规定：“所有单位和从事生产、经营活动的个人在购买商品、接受服务以及从事其他经
营活动支付款项，应当向收款方取得发票。
取得发票时，不得要求变更品名和金额。
”而商场销售购物券，在预收到销售货款时，具体销售物品的种类尚未明确，具体销售行为并未发生
，也就是说当时没有发生经营业务。
消费者在购物时取得商品凭证，是消费者维护正当权益的有效手段。
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媒体关注与评论

《纳税筹划实战精选百例第4版》以实战案例深入浅出地诠释了税收筹划的原理，为人们学习和运用
税收筹划理论提供了一把钥匙，可以作为财税院校的教材。
　　——博士生导师，中国会计学会理事、学术委员、天津市注册会计师协会理事盖地一个成功的纳
税筹划案例，需要筹划人熟悉本行业的生产经营流程，深谙税收法规并能融会贯通，筹划方案还要得
到主管税务机关的首肯。
庄粉荣先生的《纳税筹划实战精选百例第4版》中的典型案例具备了这个特点。
本书可读性很强，可为学者及筹划人所借鉴。
　　——世界税收联合会（中国）财税研究员，北京刘玉章财税顾问有限公司总裁、教授刘玉章该书
从实战的角度出发，对纳税筹划的流程进行了完整的展示和分析，为学习和研究税收筹划提供了良好
的范例。
　　——会计学博士、中国著名财税专家蔡昌本书通过案例解读税收政策，指出税收筹划的方法和风
险防范的措施，深得纳税人的欢迎，是培训机构首选的学习资料。
　　——航天信息培训学校校长项红女士
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编辑推荐

《纳税筹划实战精选百例(第4版)》根据新的税收政策，通过对100多个案例的分析和介绍，深入浅出
地演绎出税收筹划原理、操作方法和注意事项，既有实用性，又有权威性。
2008年1月1日企业所得税实现了两税合并，2009年1月1日增值税转型从而引起其他流转税相应的变化
⋯⋯新政策引发了新的税收筹划思路和方法《纳税筹划实战精选百例(第4版)》修订过程中对因新政策
变化引起的筹划新方法进行了归纳和提炼，并体现在有关案例中。
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