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内容概要

本书在编写过程中，以国际贸易实践为基础，以进出口业务程序、方法和技巧为主线，紧密结合相关
课程和学科的理论、惯例和方法，力求做到实际、适用和与时俱进。

本书主要作为国际经济与贸易和国际物流等相关专业本科生和研究生的教材，也可作为国际商务专业
人士的学习参考教材，或相关从业资格、执业资格考试的应试参考教材。
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章节摘录

　　1.交易磋商前的准备　　交易磋商前的准备工作主要包括：制定商品使用或经营计划、制定商品
进口计划、市场调研选择卖主、申办进口管理手续等环节，并且要在此基础上初步拟定商品的品质、
数量、价格等合同条款，为交易磋商做准备。
　　制定商品使用或经营计划直接涉及商品进口后的使用和经济效益问题，这个环节主要涉及进口商
品的目的和商品的特点等问题。
对于一般商品，由于其进口目的是满足市场消费的需要，因此商品经营计划要紧密结合市场的需求情
况。
如果进口的是机器设备等，其进口的目的主要是满足生产的需要，因此使用计划应该由企业根据本厂
的生产条件和进口机器设备的性能具体制定。
在制定机器设备使用计划时，应该注意发挥机器设备的作用，并且在可能的情况下，对不适应的部分
进行改进。
这就需要注意发挥本企业技术人员的作用，使他们千方百计地对技术进行消化吸收，并在此基础上对
技术进行改进，生产出技术性能更好的产品。
有了商品使用或经营计划，就可以进一步制定商品的进口计划，并按商品的进口计划安排各项有关工
作。
　　市场调研、选择卖主是进口工作的关键环节。
如果这个环节完成得好，不仅可以使进口商品性能良好、货真价实，而且可以保证及时进口，抓住有
利的市场时机。
为了保证这个环节顺利进行，进口企业应该对市场进行较深入的调查研究，尽量多地了解国外商品的
供应企业，尽快掌握供应企业的商品、资信等情况，为正确选择国外卖主做充分的准备。
为了选择好国外卖主，进口企业应该向有经验的进出口贸易公司、进口过该商品的企业以及相关银行
等金融机构进行调查研究。
　　为了使工作环节之间有机结合，市场调研、选择卖主这一环节也可以提前进行。
例如，可以与制订计划同时进行。
这样，既可以提高工作的主动性，又可以使两方面的情况互为参考，以便提高工作效率和获得良好的
工作成果。
随着中国经济国际化发展的深入，每个企业都应该保持与国际市场的联系，把自己置于国际市场的竞
争之中。
只有这样，才能使企业的核心竞争力不断提高，适应国内外市场形势的变化。
　　选择卖主，首先涉及的是对商品的选择，这是一个很重要的问题。
例如，选择机电商品时，对于日用类的机电商品，既要考虑其技术性能的先进性、适用性（方便、安
全等），又要考虑价格的合理性；如果进口的是包含较多技术内容的机器设备，则应主要考虑其技术
的先进性（在国际上所处的位置、生命周期所处的阶段等）、实用性。
在满足了这些要求的基础上，即使价格高一些，也应该安排进口。
要从企业的长远利益和国家的整体利益考虑，宁可少进口一部分一般水平的机器设备，也要进口具有
世界先进水平的、能够促进我国技术进步的机器设备。
为了选择理想的进口商品，首先应该尽量多地对卖主进行调查研究，以便有足够多的卖主供自己选择
。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　1998年萌芽于国际经济、国际贸易、国际商务、工业外贸专业的国际经济与贸易专业正式形成，
经过13年的发展国贸专业学科体系日益完善，课程设置也相当明晰。
　　为继承和发展国贸专业学科的理论与实践知识，培养适应市场需求的国际经贸人才，机械工业出
版社华章公司联合对外经济贸易大学、厦门大学、吉林大学、山东大学、上海交通大学、北京邮电大
学、大连理工大学等众多国内知名高校的权威教授、博士生导师，编写了这套“国际经济与贸易专业
精品规划教材”。
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