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内容概要

　　为了满足外贸新人快速成长的需要，同时满足高校国际贸易、商务英语专业(外贸方向)教学的需
要，特组织校企专业人士编写了这本《外贸客户开发与管理》。
本书紧紧围绕外贸客户开发与管理，分为“前期准备”、“寻找客户”、“开发客户”、“风险防范
”、“客户管理”五个部分，向读者详细地介绍了如何展开外贸客户开发与管理工作，具有实用性强
、通俗易懂、容易操作等特点。

　　本书可作为高职院校国际贸易专业、商务英语专业(外贸或国际贸易方向)的教学用书，也可以作
为社会外贸从业人员的参考书。
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