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内容概要

本书主要讲述的是房地产全案策划知识与方案。
全案策划不同于一般的房地产项目营销策划，它强调策划服务的全面性，以战略要点切入项目运作。
策划作为一种顾问模式，不仅要有专业的市场分析，还要有专业的设计建议，使市场、产品、消费者
三者紧密对接。
本书从市场调研、产品定位、产品策划和营销策划四个模块入手，系统化、模块化地构建房地产项目
运作流程架构，全面解决房地产开发过程中出现的各种问题，用大量高保真案例将理论形象化、具体
化，让开发商或房地产服务代理机构轻松掌握全案策划的工作流程和执行要点。
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书籍目录

剑法一：全面开展市场调研  第一招：明确区域市场宏观环境调研方向  第二招：把握区域市场及项目
地块调研重点  第三招：细化消费市场调研对象剑法二：对项目进行准确的产品定位  第一招：掌
握SWOT分析法  第二招：深入分析项目竞争力  第三招：研究同类标杆项目  第四招：综合评定项目整
体定位剑法三：加强产品策划力度  第一招：准确把握产品设计理念  第二招：提供权威的产品设计建
议剑法四：充分强调营销策划  第一招：确定营销推广策略  第二招：理顺项目营销思路  第三招：拟定
市场进入方案  第四招：制定销售执行策略
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编辑推荐

　　《中国房地产实战特训营丛书》融合了地产行业各类项目开发的最佳实践经验，清晰梳理房地产
各个开发流程，针对各个流程开发执行要点和难点，分步解析，建立最具操作性和指导性的图书体系
，解决企业推动项目进展、战略执行、高可控的防范运营风险等诸多环节的问题。
该丛书适合房地产开发企业、物业管理企业等从业人员阅读借鉴。
 本书为其系列之一的“房地产策划剑法”分册。
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