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内容概要

　　《建筑师合同谈判》使今天设计行业合同谈判的复杂方面变得不再那么神秘。
将完整的过程拆分成一系列简单的步骤，它展现了为了达到一个完善的谈判合同所需要的选择和方法
的灵活排列组合。
《建筑师合同谈判》也讨论了如何成为一名长期的谈判专家——无价的建议使大多数建筑行业的合同
有很长的生命期。
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作者简介

爱娃·J·阿布拉莫维茨(AVa J.AbramowItz)，美国建筑师学会会员。
有调解和合伙的实践经验，并且在全美国为建筑师和律师讲授谈判课程。
她已经为哥伦比亚地区的美国联邦地方法院担任调解员超过10年时间。
她是美国建筑师学会的前任代理总辩护律师，并为美国哈佛大学设计研究所讲授建筑设计行业法律方
面的问题。
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书籍目录

前言序言第1章  为什么要阅读本书如何使用本书第2章  前期组合：一个成功项目和可靠合同的先决条
件研究在实际中如何进行前期组合第3章  合同目的合同和侵权的区别你有什么责任？
设计和施工合同的目的承担责任第4章  权力和势力：如何得到，如何保持谈判：究竟是什么？
建筑师为什么害怕谈判两种谈判方式：强硬的和温和的谈判的其他方法：原则性如何根据实际情况谈
判现在你可以理解原则性谈判了第5章  准备要点什么人应该多准备一些？
谈判费用费用是润滑剂：一种运行理论定义你的价值观把馅饼做得更大些第6章  再论权力和手段：谈
判专家的技能三类行为交流你相信什么人？
什么人相信你？
谈判专家忌做第7章  如何赞成，如何拒绝爱娃的合同解释规则规则应用让原则生效第8章  当计划全部
准备好时⋯⋯当裂痕正在酝酿时：承认争端当气氛紧张时：处理对抗当隐约出现变更时：应付变更当
索赔即将发生时：驾驽索赔当法律诉讼尚未解决时：谈判争端第9章  综合考虑最后一个故事附录  建立
支持系统关于选择律师致我的法律同行几句话如果你希望学习更多最后的思考英汉词汇对照
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编辑推荐

《建筑师合同谈判》可以引导、帮助你发现一个有效的个人谈判风格，这种坦诚、实践的指导对于建
筑师、园林设计师、室内设计师，他们的客户，还有其他那些需要掌握合同谈判的人来说，是一个不
可缺少的资源。
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