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章节摘录

版权页：   插图：   香港房地产经纪业，真正意义上的由个人为主的经营方式向企业化转变是在20世
纪80年代初。
香港的地产代理公司是从20世纪80年代初开始引入佣金制度，即员工为公司赚取的佣金越多，所分得
的该笔佣金的比例越高。
在此之前，地产代理公司的营业员以每月薪金为主，员工工作表现及业绩良好，老板只以奖金作为鼓
励，并没有佣金制度，更别说佣金比例了。
而在新的佣金制度下，营业员底薪虽然较少，但佣金可能占收入的绝大部分。
这种制度一直沿用到今天，它强调与实际工作业绩直接挂钩，从而使房地产经纪由一个具有相对稳定
收入的行业转变成了一个高度竞争的行业。
这种积极的收入分配制度导致了以后十多年香港房地产经纪行业的急速膨胀。
与此相应，地产代理企业规模逐步扩大，在全港纷纷建立分支机构。
 20世纪70年代末至80年代初，地产代理公司已经遍布香港各区，其经营业务由专营楼花逐步扩展至现
楼市场。
这一时期的房地产经纪行业，其“代理”活动是代表买卖双方的，很少有仅代表买方或卖方的单一代
理，因而实质上属于房地产居间。
 20世纪80年代末，房地产经纪业开始逐步网络化、信息化，从事的业务更加多元化，其业务范围扩展
到策划、咨询、物业管理等方面，并逐步拓展我国内地及海外市场。
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编辑推荐

《2012房地产经纪概论(第6版)》是修订后的第六版，由中国房地产估价师与房地产经纪人学会编写，
可作为全国房地产经纪人资格考试用书。
《2012房地产经纪概论(第6版)》内容丰富，条理清晰，语言简介，在重要的地方还配有插图，便于读
者理解，帮助考生取得一个好成绩。
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