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前言

随着网络的普及，网上赚钱已经有越来越多的人参与，新兴行业的出现使得网上赚钱更像是一种特殊
的职业。
本书主要介绍了几种流行的网上赚钱方法，如网上开店、网上炒股、个人站长及SOHO一族的网上赚
钱方式。
电子商务已经成为一个非常时尚的名词，网上购物更是成为了一种时尚。
现在的年轻人，如果还没有成为网上购物一族的成员，那他已经落在时代的后头了。
有网上购物的买家就必然要有网络卖家，也必然会有网络平台。
现在包括个人网站在内的电子商务平台数不胜数。
这时候，淘宝网和易趣网在众多电子商务平台中脱颖而出。
选择淘宝网还是选择易趣网成为当前一个争议的焦点。
与此同时，人们发现了两者之间的区别：易趣网每发布一件商品就要收取登录费，前期还需要收取交
易费；而淘宝网从开始开店到最后挣钱可以是完全免费的，这一区别让很多想成为网络卖家的朋友们
纷纷选择了淘宝网这一交易平台。
为了帮助众多想成为网络卖家的朋友们实现网上赚钱愿望，编者精心编写了网上开店部分。
按照读者的学习规律，首先介绍了在淘宝网开店的准备工作，然后介绍了开店过程的实际操作技巧，
在读者掌握了这些基本操作的基础上，再对店铺进行更加个性化的装修和推广，严格遵循由浅入深、
循序渐进的原则。
网上炒股介绍了炒股的基础知识、炒股软件的应用、模拟炒股和实战炒股等内容。
个人站长部分介绍了成为站长的方法，提升个人网站流量的方法，以及通过个人网站盈利的方法等。
最后讲述SOHO一族的网上赚钱方式，其中重点介绍了搜索引擎的网上赚钱方法，以及如何成为威客
、淘客，并通过这些“客”赚钱的方法。
本书特色本书在内容的编排和目录的组织上都十分讲究，让读者能够迅速入门，掌握网上赚钱的基本
方式。
读者在阅读本书后，能按照书中所讲述的内容迅速上手。
主要特点如下：（1）内容安排围绕网上赚钱主题，适合想通过网络赚取第一桶金的网民，针对性强
。
（2）结构清晰，逻辑严密，理论性与实用性相结合，表达深入浅出，通俗易懂。
（3）篇幅适中，语言活泼，可读性强。
（4）讲解的内容可操作性强，上手容易，便于读者直接使用。
（5）内容新颖，所讲解的各种软件，均为网络中较新的版本，紧随时代的发展。
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内容概要

本书介绍了网上最流行的赚钱方式，包括网上开店、网上炒股、个人站长和SOHO族的网上赚钱方式
。
    网上开店部分主要介绍了在淘宝网开店的全过程，以帮助广大朋友从零开始开网店。
网上炒股部分介绍了通过一根网线、一台电脑完成炒股全过程，并使读者掌握相应的炒股技巧。
最后一部分简单介绍了网上赚钱新手段，包括比较具有代表性的个人站长、网络搜索广告、威客和淘
客等内容。
    本书适用于初级网络用户，同时也可作为想利用业余时间做兼职工作人士的参考用书。
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书籍目录

第一篇　网上开店　第1章　开店前的准备——不休没有准备的仗　第2章　注册用户——敲开淘宝之
门　第3章　网上购物——试着做一次上帝　第4章　拍照　第5章　图片处理——让宝贝更漂亮　第6
章　发布商品——让别人看到你的宝贝　第7章　店辅开张及管理——终于开店啦　第8章　推广并出
售宝贝——开卖啦　第9章　“我的淘宝”管理——做买卖的金库　第10章　使用UIead GIF Animator
做动画——让网店动起来　第11章　使用Dreamweaver制作宝贝描述模板——让网店更有特色　第12章
　提高店辅的浏览量及信用度——准备升钻啦　第13章　个性化装修店辅——让别人爱上你的店　
第14章　卖家防骗——淘宝卖家的受骗经历第二篇　网上炒股　第15章　长期投资——炒股的基本常
识　第16章　投资指标——炒股的技术分析　第17章　炒股利器——大智慧软件的使用　第18章　有
备无患——模拟炒股及实战第三篇　其他网上赚钱方法　第19章　成为个人网站站长　第20章
　SOHO新选择
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章节摘录

插图：1.3.4 如何做好价格定位先想想为什么选择在网上卖，而不是在人来人往的大街上开店，原因主
要有以下几点：（1）没有店面租金的压力。
大家应该都知道，即使在一个很偏僻的地方租个小房子，也需要一笔不小的资金作为租金。
我有一个朋友在一个人群比较密集的郊区租了一间6平方米的小房子作为门面卖内衣，内部没有任何
装修。
不问不知道，一问吓一跳：租金1500元，这个价钱在那相当于租住楼房三室一厅的价格。
而在淘宝网，这一切都是免费的（至少3年内）。
（2）没有工商税务的烦恼。
做过生意的人都知道，不管你开的店挣多少钱，各种税收一样都少不了，而在网上，这一切也暂时都
是免税的。
所以，我们只要有好的货源，赚一块就是一块，很轻松。
因此，价格定位标准就是依据商品的进价、市场价、网络价来考虑。
（1）就商品进价而言，售价肯定要比进价高一部分，因为取得一定的、合适的利润空间是开网店的
主要目的，无须讳言。
（2）就市场价而言，刚才分析网络店铺的优势就是要说明这个问题，那就是一定要比市场价便宜，
这样会有很多想省钱的客人进来，你再服务得好点，这批客人就会成为你的长期客户。
（3）就网络价格来说，现在网络上的价格比较乱，通过压低价格甚至低于成本价来赚取信用度，也
是大有人在。
我们不可能做到比所有商家都便宜。
1.3.5 失败的例子下面举几个卖家失败的例子，大家从中也可以分析一下原因，用到自己身上。
1.自己喜欢的都拿来卖很多新卖家不太清楚网上哪些东西好卖，也就是说没有做商品定位，由于附近
又没有什么好的货源，于是就把自己平时喜欢的东西，如化妆品、小饰品、包包等都批发一些，但由
于资金不多，每种类型的品种只拿一点，而且类型也不多，所以拿货的价格相对也较高，有些拿回来
才发现比一些卖家的销售价格还贵。
新卖家的信用度不高，网上同类的产品又这么多，买家会在我们这边购买的可能性本来就非常低，要
是再不能给买家一种专业卖家的感觉，就很难让买家放心购买；再加上新卖家本来浏览量就低，如果
还不能把握住好不容易走进店的买家，那成交量就更低了。
2.什么货源好就卖什么自己附近地区刚好有好的货源或是朋友推荐说能拿到低价格的东西，于是不管
三七二十一拿来就卖。
有近的货源和低价格的进货渠道确实是非常重要的，许多大卖家也是借着这个优势发展起来的。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<网上赚钱全攻略>>

编辑推荐

《网上赚钱全攻略》网上开店、网上炒股、一网打尽！
威客、淘客、应用尽有！
网上赚钱更像是一种特殊的行业，现在已经有很多淘金者纷纷涌入这个行业。
《网上赚钱全攻略》通过网上开店、网上炒股、个人站长及SOHO一族等网上赚钱方式的剖析，为读
者开启致富之门。
《网上赚钱全攻略》在内容的编排和组织上都十分用心，让读者能够迅速入门，掌握网上赚钱的基本
方式。
读者在阅读《网上赚钱全攻略》后能按照书中所讲述的内容迅速上手，从而挖掘到第一桶金。
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