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前言

您想开店做老板吗？
那就赶快行动吧！
网上开店，轻松实现当老板的梦想。
本套丛书全面讲解在网上开办网店的必备知识，从开店准备到完成第一笔交易，从提高网店浏览量到
针对各个交易环节的精心筹划，我们旨在为读者提供网上开店与经营的全方位指导。
让我们一起怀揣梦想、脚踏实地、坚持不懈，最终淘到网络第一桶金，共同演绎超级大卖家的成功传
奇。
为满足网友和准备创业的读者需求，我们组织编写了这套系列丛书，以帮助广大电脑初学者快速学习
网上开店技巧，实现使用网络营销做老板的梦想。
本套丛书采用深入浅出，循序渐进的写作方式，以图解的形式全面介绍了电脑的应用方法与技巧。
希望我们的图书能给您带来学习的乐趣和成功的喜悦。
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内容概要

本书是“网店宝典”系列丛书的一个分册，以通俗易懂的语言、精挑细选的实用技巧、翔实生动的操
作案例，全面系统地介绍了在淘宝开店的技巧，内容包括网上开店的准备、注册与认证、店铺的设计
、阿里旺旺的使用、销售商品、店铺的宣传与推广、物流等，操作性强，易于实践，帮助读者快速掌
握淘宝开店的技巧。
    本书面向电脑初级和中级用户，不但适合想在网上开店创业的初学者，同时也适合已经开办了网店
，还想进一步掌握网店经营技巧的读者。
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章节摘录

插图：网上开店不受时间限制，可以一天24小时营业，甚至一年365天营业，无论天气如何，无论白天
黑夜，无须专人值班看店，都可照常营业，而实体店铺则不同，其一般营业时间为8-12小时，时间限
制比较严格，相比之下网店更占据优势。
网店这种体制正好适应了某些特殊的消费人群，如工作比较繁忙的白领阶层、行动不便的残疾人群和
网络爱好者，这种体制使得网店交易成功的机会大大增加。
3.不受地点限制网店不受地理位置和地理空间的限制，由于网店是借助互联网经营，因此不需要关心
网店是开在人流较多的商业区，还是人流固定的居民区，即使开在一个小胡同里也不会影响到营业；
另外，网店也不需要关心店铺空间大小以及摆放商品的美观问题，相比之下这些因素都是实体店铺需
要重点考虑的对象。
4.可以兼职朝八晚五的上班族除了赚一份固定的薪水外，也可以兼职创业，以实现自己的人生目标，
网店正是一个不错的选择，由于网店的经营方式灵活自由，不需要专人时时看守，只要及时对浏览者
的咨询给予回复即可不影响营业，多数上班族渴望创业但又不想冒太大风险，网店就可以满足这种需
求，其不需要存货或者只需要少量存货，进退自如，没有包袱。
兼职者开设网店也可以充分利用在工作中积累的资源和建立的人脉关系，因此兼职开网店是创业的理
想选择。
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媒体关注与评论

我是同店新手，希望寻找相关图书来指导自己，网上的相关帮助不易懂。
《新手学网上开店》和《淘宝开店做赢家》这两本书浅显易懂，使我收获颇多。
为成为皇冠级卖家努力！
　　——淘宝刚刚开店的小菲看到别人都是皇冠级卖家，我既羡慕又嫉妒⋯⋯小卖家怎么做大生意？
虽然我已在网上开店3年，但由于不懂得网店装修，走了不少弯路。
看过《同店裝修一点通》后，使我对网店经营重新找到了自信。
如果能早点看到这本书，或许我会走得更快！
　　——刚刚3钻的阿龙淘宝开店6年，拍拍开店近2年。
朋友让我对《淘宝，易趣，拍拍，有啊开店指南》提意见，我仔细看过后感觉内富丰富翔实。
如果当初开店时能读到这本书，我的奋斗之路会少走两年。
　　——为成为皇冠努力的小强开店以来，找最大的感受是苦、累，但每天看到打印的厚厚订单心里
非常踏实。
从毕业拢不到工作到现在网上开店给别人提供工作岗位，我感到很欣慰。
《网上开店实用技巧108招》虽然不一定招招“见血”，但实用性极强，相信你也可以做得更好。
　　——曾经失业，现在创业的小辉
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编辑推荐

《淘宝开店做羸家》：最值得期待的精品畅销书详解网络开店整体流程助你快速成为网络行销达人揭
秘皇冠卖家揽客技巧和心得浅显易懂的语言＋生动翔实的案例＝淘宝皇冠成长之路
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