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内容概要

倾听具有神奇的力量，它可以使人变得智慧，赢得别人的信赖与尊重。
    对话从听开始，倾听从心开始。
人难以改变别人的心，但是可以赢得对方的心，只有倾听才能够赢得对方的心。
走进书中，能让你成为真正深谙倾听之道的交际高手。
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章节摘录

版权页：布朗在演讲中提到：“对于今天的金融体系来说，是如此的相互交织，而任何一个地方的一
家‘坏’银行都很有可能威胁到所有地方的‘好’银行。
试想一下，如果将我们各方联合起来行动，然后作为一个整体，效果将远远高于个体的力量。
所有银行不仅仅只是某些银行能得到稳定，而在财政刺激方面，如果各国都各有作为，效果将大大增
加。
”这是布朗对世界说的，这些话也有一定的道理。
然而，如果深层次地分析一下，就会发现，在布朗的话里隐含了太多想与美国共同协作的目的。
他打着全世界合作共进退的旗号，在对美国暗示想要合作，想两邦协好。
而布朗表示英国与美国之间的伙伴关系是牢不可破的，即使世界上任何力量都无法使两国分离。
同时还呼吁美国，应掌握时机带领全球一起对抗经济危机以及全球暖化等问题。
其精彩演讲获得到场参、众议员将近20次起立鼓掌。
布朗还赞扬了驻阿富汗美军，竟还声称恐怖主义分子永远都不要想摧毁美国精神，却不想当初去侵占
阿富汗的又是谁呢？
现在却反过来变成了恐怖分子。
布朗的话在美国人看来的确很振奋人心。
或许不只是美国，同时还有那些只听懂字面意思的人群。
全世界是需要和平的，是需要休养生息的，而布朗在国会上传达的也正是这样的思想。
可是在布朗话语的背后，隐藏的却是赤裸裸对美国的奉承讨好。
布朗在寻找美国这个靠山，同时也把自己置于同美国一道的阵线上。
会同美国一起对抗那些对美国不利的势力，阿富汗是受害者，而伊拉克同样也是被美国的铁骑蹂躏过
的。
即便如此，布朗却呼吁说，阿富汗的恐怖分子不可能摧毁美国精神。
这样的讨好在这里已经显露不疑。
如果仔细把握布朗说话的关键点，就会发现布朗的话无时不在表露这种思想。
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编辑推荐

《话里有话:读懂他人的言外之意》：听得出那些弦外之音吗？
只有倾听才能赢得对方的心。
让你成为深谙倾听之道的高手。
深谙话中深意，职场没有秘密。
对话从听开始，倾听从心开始。
读懂他人的言外之意。
只有很好听取别人的，才能更好说出自己的。
倾听不仅仅是门艺术，更是通向成功的捷径。
只愿说而不愿听，是贪婪的一种形式。
学会倾听，是人生道路上的必修课。
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