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内容概要

　　美国拥有世界上最大的进口市场，最大的资本市场，最先进的技术资源，以及全球财富500强企业
总数的三分之一，世界品牌500强资源的近一半。
中国企业要想赢在全球，则必须赢在美国。
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书籍目录

序提倡广大企业深人研究美国市场
前言全球化战略下的选择——为什么赢在美国?
第一章　21世纪以来美国经济轨迹的跟踪
　第一节　2000年岁末：美国经济有无衰退危险?
　第二节　2001年：狂跌中的冷观察
　第三节　2001年：轻微的衰退——“9.11”与美国经济形势
　第四节　2002年：温和的回升
　第五节　2003年：强劲增长即将到来
　第六节　2004～2005年：强劲增长的两年
　第七节　2006年：美国经济健康回落
　第八节　回顾与前瞻：美国经济增长的基本力量
第二章　全球贸易中的美国
　第一节　经济结构的变化和制造业地位下降
　第二节　长期增长的全球贸易逆差
　第三节　可持续的无害贸易逆差
　第四节　对未来五年美国贸易逆差规模的估计
第三章　美国的几大产品市场
　第一节　家电
　⋯⋯
第四章　中美经贸纵横观
第五章　如何拓展美国市场
第六章　如何扩大吸引美国投资
第七章　如何到美国投资办企业
第八章　如何纳税和尊重知识产权
第九章　如何同美国人交流
附录　重要的商业资讯
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章节摘录

　　美国无疑是中国吸引外资的主要来源之一。
各地前往美国的招商团组可谓过江之鲫。
但是，如果缺乏高屋建瓴的全局视野，吸引外资的成效是值得考虑的。
　　第一节 点面结合了解美国投资资源　　拓展美国对华投资，不能仅仅从一个地区、甚至某个项目
，大海捞针地找对象。
一些地区招商的缺点常常就在这里。
因为离开了对美国该行业和重点地区、重点企业的了解，必然是盲目招商，往往抓不住拥有行业领先
、先进适用技术的投资来源；或者很难找到对自己项目投资可能的企业；或者找不到合适的投资银行
。
结果，不得不依靠个别熟人、同乡，事倍功半，甚至可能上当受骗。
　　同日本、德国等发达国家一样，美国拥有众多领域的强大制造能力和过剩产能、过剩资金。
大部分行业都在升级换代，将劳动相对密集的加工环节转移到成本更低廉的国家和地区。
我们应当相应地研究转入中国和本地区的条件和趋势，积极争取产业链上的适当机会。
　　与日本和欧洲不同的是，美国资本市场和现代服务业在世界上的主宰地位非常突出。
纽约证券交易所是世界上最大的有价证券市场和风向标。
美国最大一批投资银行基本左右了世界跨国并购。
美国的跨国银行、保险公司、物流、零售、基金等，在对外投资中占有相当高的比重。
这将是中国吸引美资的重点。
　　成熟的对美招商战略和计划，应当首先系统研究美国主要产业的发展趋势和向外转移流向，研究
流人中国的和其他发展中国国家的趋势。
其次应当研究美国重点州的主要行业优势。
因为招商对象是具体在某一个或几个州，不是漫无边际。
　　⋯⋯
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