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内容概要

我国是全世界最大的服装消费国和生产国。
面对如此广阔的市场，如何将商机转变为盈利，正是赵文明所著的《这样开服装店最赚钱》要研讨的
重点。
《这样开服装店最赚钱》系统、详细地介绍了开办服装店所需的知识，从细节出发，以创业、经营、
管理、营销为纲，详述了服装店从创业到经营再到发展的过程中所面临的问题，并给出了实用的解决
方案。
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章节摘录

　　不同地点开店的利与弊　　地点的选择对于开一家服装店来说非常重要，因为服装店的地点常常
决定着一家服装店生意的好坏。
下面我们分析一下一些常见的开设服装店的地点的利与弊。
　　1.都市中心的街区　　城市闹市区拥有庞大的客流量，各种层次和年龄的顾客都有，服装店开在
这样的地方很容易利用中心的影响力和辐射力产生的聚合效应进行发展。
顾客一般都信任和向往商店林立繁华的商业中心，他们大多愿意到服装店众多的商业中心购买中高档
服装，因为在这样的地方他们可以更好地对比和挑选。
所以高档的服装专卖店适合开在这类地区。
　　一个城市的繁华程度，看的就是商业中心。
因此这类地区一般客流量大、购买频率高，当然，与之同高的是来此购物的顾客对于商品的质量要求
。
大多能在商业中心买东西的人都不会对价格问题太敏感。
所以在这些地区的服装店，所售服装的质量要好，品种要齐全，并且要具有较强的趋时性及时代感，
总之，只要让顾客满意，价格不是大问题。
　　但商业中心地区并不是所有服装店的理想选择之地，因为把服装店开在这里，各种费用较高，竞
争性也强，所以，这样的地点一般适合于大中型服装店和服装专卖店开设，而不适合小店经营。
　　2.车站附近或交通要道　　交通要道和车站附近顾客流动性大，商圈范围广，往来旅客集中，在
这里开设服装店要尽量建立良好的购物环境，比如店前留出一片较大的方便顾客出入的空地等。
　　⋯⋯
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