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内容概要

　　本书从汽车营销人员的职业要求出发，对汽车推介这个重要销售环节的应知、应会知识作了一定
的介绍，以使人们了解汽车发展史、世界著名的汽车厂商和我国主要的汽车厂商、汽车的识别代号、
主要经济技术数据和常用的图文符号、汽车品牌和商标的相关知识。
本书侧重介绍各类汽车的典型车型，对汽车用户进行分析，对购车过程的要领进行阐述，以使人们能
进行最佳的“人车匹配”。
  　 本书为全国交通技工学校“汽车商务专业”的专业教材之一，也可供人们了解和选购汽车参考。
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编辑推荐

　　近年来我国轿车销售数量不断增加，而汽车商务人才却很奇缺，为满足汽车销售市场需要各校都
已开设汽车商务专业。
为此，交通技工学校汽车专业教材编审委员会组织编写了适用汽车商务专业用的教材，《现代汽车推
介》具有以下特点：　　1.知识面广：教材内容涉及汽车营销、售后服务等方面的知识.全面介绍和讲
解了汽车的使用性能及各项指标，便于顾客依此选购汽车。
　　2.便于模块式教学：教材编写模式以能力培养为主，适于模块式和模拟教学方法，可以提高教学
效果，学生毕业时即具备了汽车营销推介的能力。
　　3.教材编排以图代文，图文并茂，通俗易懂：教材插图数量增多，并采用了实物立体图和解体图.
文字叙述流畅，便于学生自学掌握。
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