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内容概要

不断变化的客户要求和来自各方面的竞争为专业销售人员带来了更多的压力。
如果你正身处复杂的销售环境中，你就会知道复合式销售是最有效的一种销售方式。
成功的销售需要有优秀的策略及其准确的施行，如果想在高风险情况下获得成功，就需要掌握本书所
提供的营销利器。
本书的读者对象是企业高层、销售人员、销售专业的学生，其他与销售、市场相关的人员。

　　20年来，本书作者杰夫·瑟尔一直在向复合式销售领域中的专业人员教授各种获得领先优势的策
略。
在这本书中，他全面而准确地向我们阐述了各种方法，任何人都可以通过这些真实有效的方法获得销
售上的突破。

　　在本书中，瑟尔还为我们展示了一种新的商业概念——诊断销售，它将为你提供稳定的系统、独
特的销售技巧，以及实施过程中所需的思想原则；它是一种极为巧妙的销售方式；它是一种讲述如何
制定高质量商业决策的方法论。
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