
第一图书网, tushu007.com
<<艺术公司>>

图书基本信息

书名：<<艺术公司>>

13位ISBN编号：9787115236203

10位ISBN编号：7115236208

出版时间：2010-09

出版时间：人民邮电出版社

作者：（美）皮埃尔·约特·德·蒙特豪克斯

页数：351

译者：王旭晓,谷鹏飞,李修建

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<艺术公司>>

前言

首先让我们想象有这样一个地方：一家信仰欧洲哲学的艺术公司，在这家公司里，艺术制造是工作，
而美学则是这家企业的经营管理理念。
假设弗里德里希·尼采已被任命为这个运营机构的主管，他的简历上列着一个MBA头衔，这是他与一
位名叫叔本华的人一同获得的。
上面还有他作为一名专门研究拜罗伊特节的公共关系专家的工作经历，尽管他与该节日的首席执行官
理查德·瓦格纳还存在一些不同意见，但毫无争议地，此项目的全球性成功描述了这个名叫尼采的人
的工作的一部分。
让我们再继续想象：约瑟夫·拜伊斯刚好被任命为人力资源管理主管。
你知道⋯⋯他是头带毛毡礼帽的那个人，即主持公司艺术空间的人。
来自加里宁格勒的康德十分机智，他是新来的财务主管。
他以“一致一信任”为基础，提出了美学价值的革新性概念。
康德的部门还有一个人是他的助手，名叫弗里德里希·席勒，担当管理顾问兼美学指导角色。
市场部的头儿是约翰·杜威，一个美国人⋯⋯尽管比起美国人来，他实际上更像是个欧洲人。
他是个稳重可靠的家伙，能够与形形色色的顾客打交道。
由他来做他所擅长的这些工作，对于狄奥尼索斯公司的成功至关重要，因为你得确定顾客们不会错误
地运用审美理论，不会认为它是某种用来恐吓或胁迫的极权主义。
杜威是一个民主党人，不能忍受人们产生这种联系。
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内容概要

这是一部深入探讨艺术类公司管理与营销的经典之作。
    诗歌、音乐、绘画、雕塑、戏剧、影视等各种艺术形式，旨在满足人们的审美和形而上的精神需求
。
本书向我们展示了在人类的历史长河中，艺术与宗教、哲学、科学、社会运动、工业、经济和技术是
如何纠结在一起，以致产生了各种艺术流派和风格，受到热捧和冷遇。
作者从美学的角度展现了一场从康德到伽达默尔的碰撞过程，表现了审美管理与形而上营销如何能够
创造价值。
在对从瓦格纳·理查德到罗伯特·威尔逊这些成功艺术管理者的案例研究中，作者举例说明了创造性
角色如何在艺术公司中通过审美游戏来完成其角色扮演。
沿着此种道路，作者指出可信赖的审美管理和市场营销是如何根除艺术上的平庸化与一体化问题——
这是在一种以艺术为基础的经济中出现的两个主要问题。
    本书适合企业中高层管理者、对艺术与经营管理有兴趣的人。
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作者简介

皮埃尔·约特·德·蒙特豪克斯教授是斯德哥尔摩大学管理学学术带头人。
在《行动与存在》和《管理中的道德哲学——从魁奈到凯思斯》中体现了他那深邃的管理和市场营销
哲学思想。
在过去15年里，他一直教授艺术和管理课程。
现在，他还掌管着位于斯德哥尔摩的一个研究团体——艺术与经营管理欧洲中心。
作为柏林科学中心、哥本哈根商学院、维藤大学（德国）、埃博学术大学（芬兰）以及尼斯一蔚蓝海
岸大学的访问学者，约特·德·蒙特豪克斯主持专为高级管理者举行的有关艺术和美学的学术研讨会
，并安排或指导艺术展览，以及体现艺术与经营管理紧密结合的舞台演出。
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章节摘录

插图：谣言加上伏尔泰戏剧的恶名远扬，却都成了对大卫绘画的绝佳宣传。
毋庸讳言，这种事时有发生。
大卫的大胆革新受到了称赞，他将布鲁特斯这一中心人物置于画面一侧的阴影处，画面背景是他两个
被处决的儿子的尸体停放在担架上。
据说，由于这两个儿子背叛了共和国，加入了塔克文尼乌斯君主专制的阴谋集团，布鲁特斯判处了他
们死刑。
巴士底风暴接下来的几个月里，许多人都在揣测，还有什么东西隐藏在布鲁特斯四周的阴影处。
这是一幅展现职责与自由之间冲突的绘画吗？
或者是一位父亲极端而可怕的盲目狂热？
激进的批评家们赞誉大卫为当代天才，而保守者们却说这一“停尸房式的共和”似乎预示了令人毛骨
悚然的暴行。
。
有关绘画的讨论和争议给伏尔泰带来了好处，就像对于他的戏剧的狂热让大卫获益一样。
剧本为绘画提供了市场，现在绘画又使剧本升值，二者相得益彰。
应公众的要求，伏尔泰的戏剧于1790年再次上演。
剧院发生的情况，显示了大卫的绘画是如何激发观众们一种直接的身体行动的欲望，而不仅仅满足于
用肉眼观看表演。
在剧场门口，工作人员不得不先将观众的拐棍、佩剑、长矛等武器解除。
不过，有的人还是设法将手枪藏在衣服下面偷偷带进剧场。
包厢里的观众以口哨攻击舞台上花言巧语的共和党人。
“打倒贵族统治”的喊声从正厅后排响起，当演出进行到朗诵诗句“自由生，国王死”时，“国王万
岁”的喊声从贵族包厢像火山爆发一样涌出，而代表平民的后排观众则以“国家万岁”的呼喊强烈反
击。
即使伏尔泰本人，其大名在1916年的苏黎世也成为一个骚动的达达派酒馆中的时髦人物，也会对这样
的观众参与行为欣羡不已！
《布鲁特斯》的表演与谨细入微的罗马舞台布景截然不同。
演员塔尔玛，一头放荡的短发，两腿赤裸，身披宽袍。
他的表演不仅受到人们的欢呼喝彩，他的妆扮还随即引发了一场巴黎新风尚。
当有人在戏剧结尾高呼“伏尔泰万岁”时，演员们冲进休息室，抬着这位已故作家的大理石半身像返
回舞台。
一部分艺术正在舞台展现！
激情与灵感接踵而来，部分观众开始笔走龙蛇，匆匆地写就颂扬伏尔泰的即兴诗篇，几张纸片满载着
他们的赞歌被抛上舞台，演员们便开始朗诵。
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媒体关注与评论
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编辑推荐

《艺术公司:审美管理与形而上营销》探讨的是在表面上看来似乎毫无联系的艺术、管理与市场营销之
间的关系。
先锋派企业和艺术公司存在至少已有200年的历史，它们运用文本、图像以及其他各种艺术手法，创造
了巨大的财富。
《艺术公司:审美管理与形而上营销》以其独特的视角和敏锐的洞察力，批判性地研究了艺术家们在价
值创造过程中采用的各种方法，无疑，这对那些恪守传统方法的管理者们也有普遍的启迪价值。
皮埃尔·约特·德·蒙特豪克斯教授从美学的角度，展现了一场从康德到伽达默尔的碰撞过程，表现
了审美管理与形而上营销如何能够创造价值。
在对从瓦格纳·理查德到罗伯特·威尔逊这些成功艺术管理者的案例研究中，作者深刻地说明了在艺
术公司中，如何通过审美游戏实现创造性在当代经济中的重要作用。
沿着此道路，皮埃尔·约特·德·蒙特豪克斯指出，至关重要的审美管理和市场营销如何能够根除平
庸化与一体化——它们是以艺术为基础的经济中的两大顽疾。
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