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内容概要

　　中国人最优秀的品质有两个，那就是善良与智慧，智慧若与善良同行，至诚至善.便可成就大智慧
，让人的一生沐浴在阳光中；智慧若与世俗结合。
唯利是图，最多算作小聪明，只能用凄凉不断折磨自己事实上，有多少人在做事上以至诚至善为准则
呢？
至诚至善的行为在世人眼中是不是被定性为愚笨呢，永远谨记：菩提深悟需有时，善待人生是永远宁
为愚笨之举，不为无德之行将愚笨之举运用到高深处，才是真正的智慧。
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章节摘录

　　人对勤俭不以为然，认为节约是“小气”、“抠门”的表现；还有些人身在国企，觉得财大气粗
，哪都“不差钱”，犯不着委屈自己。
　　其实，对于企业来说，追求经济效益固然重要，但勤俭节约也非常重要。
“历览前贤国与家，成由勤俭败由奢”。
纵观历史，大到邦国，小到个人，无不是兴于勤俭，亡于奢靡。
无论是国家的繁荣、社会的进步，还是企业的发展、个人的幸福，都离不开勤俭节约的精神。
　　节俭常常同成功相连，奢侈则常常与衰败同行。
几乎每一位成功人士，都自觉地把勤俭当作自己生活与事业的原则。
　　古今中外，但凡成功的商人，无不经历创业之苦，深知勤俭对于创业乃至守业的重要。
勤俭不仅是经商的一种美德，也是创业精神的另一种体现，同时也是商业资本积累的一个重要手段。
勤俭并不是“抠门”或者“小气”，而是“泰而不骄，俭约自律”。
　　有个木匠，手艺很好，做出来的东西，不但精致美观，而且坚固耐用，所以生意很好，赚得盆满
钵满。
可木匠是个大手大脚的人，想吃什么就买什么，想穿什么就买什么，钱虽然赚得不少，却没有什么积
蓄。
　　木匠有个铁匠朋友，赚的钱并没有木匠多，却是个远近闻名的富翁。
而且，那个铁匠原来穷得叮当响，家境没有木匠殷实，但现在却过得很富足，这让木匠感到十分困惑
。
 　　⋯⋯
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编辑推荐

　　每个人都希望学到世界上最聪明的做事方法，但每个人的做事方法都不可能达到“最聪明”由于
人类的自身原因，他们与“最聪明”永远都是“遥不可及”的，而只能做到小聪明，研究表明，这种
小聪明基本上一眼就能识破，只是自以为聪明的一种表现真正的聪明永远属于极少数人，其所作所为
、所思所想绝不是常人所能领悟到的记住：小聪明对于一个人来讲，只是多与少的问题；而大智慧对
于一个人来讲，则是有和无的问题传授说话的大智慧，当人们向聪明人学说话的时候，聪明人正在向
笨人学习。
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