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内容概要

鬼谷子是游说学与谋略学的大师，是中国文化中最神秘的人，更是密切关注现实政治权谋的一代“隐
士”。
苏秦、张仪、孙膑、庞涓均是其得意子弟。
鬼谷子，原名王诩，
“王禅老祖”是后人对鬼谷子的称呼。
他常入云梦山采药修道，因隐居清溪之鬼谷，故自称鬼谷先生(鬼谷子)。

《鬼谷子》一书，是苏秦根据鬼谷子言论整理而成的，内容十分丰富。
它是一部集政治、军事、管理、谋略于一身的智慧之书，一直为中国古代军事家、政治家和外交家所
研究，现又成为当代商家必备之书。
然而，就是这样一本旷世奇书，因为所推崇的是所谓的“勾心斗角”之术，其思想与儒家所推崇的仁
义道德大相径庭，故历来被主流文化视为洪水猛兽。
话虽如此，但自古以来，却仍有不少“表面禁而毁之，私下却时而习之者”，乐此不疲。
在一定程度上，这也使鬼谷子的智慧得以传承。

在社会竞争激烈的今天，鬼谷子的智慧却对我们有很好的借鉴意义。
德国史学家、社会政治家施宾格勒曾高度评价过鬼谷子的智谋，并强调它在当今社会中的现实意义。
美国前国务卿基辛格先生也曾深受鬼谷子这位古代智士的教益。
日本学者大桥武夫就运用了《鬼谷子》的谋略思想，结合个人工作经验著书立说，阐述了鬼谷子智谋
在现代企业竞争中的应用价值。
在中国港台地区，鬼谷子智谋也被广泛应用于人才竞争、企业管理、产品推销、广告宣传、司法诉讼
等活动。
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章节摘录

版权页：插图：可见，善于听取是化解矛盾的好办法。
在他人生气时，我们安静地听他发牢骚，比说什么安慰话都好。
著名记者马可逊访问过不少名人，他曾经说过：“许多人之所以不能给人留下好印象，是由于他们不
注意倾听别人的谈话。
这些人只关心自己要说的是什么，却从不打开耳朵听听别人所说的⋯⋯许多成名人士曾告诉我，他们
所喜欢的，不是善于谈话的人，而是那些静听者。
只是这种人似乎要比其他任何好性格的人少见。
”不仅公众物喜欢善于静听的人，普通人也是如此。
现在很多人找心理医生，他们所需要的，其实不过是个静听者。
相信大家都有过这种需要，当我们苦闷时，总喜欢找个朋友聊天，向他倾诉，我们需要的并不是别人
的建议，而是一位友善、同情的倾听者，以便发泄自己的苦闷。
然而，无论是生活还是工作，常有那么一些人，总爱打断别人的话，没等别人把话说完，就忙于发表
高见，结果不是让人反感就是误会别人的意思。
如果你是公司的负责人，是不是也习惯性地用自己的权威打断下属的发言？
事实上，不仅仅是你，很多人经常犯这样的错误。
倾听，是人们生活中常见的一种人际交流方式。
别人倾听你的同时，你也在倾听别人。
看似是平常的“听”，不仅能反映出一个人的修养和诚意，而且还能彰显个人的才能。
有人曾向日本的“经营之神”松下幸之助请教经营的诀窍，他说：“首先要细心倾听他人的意见。
”松下幸之助留给拜访者的深刻印象之一，就是他很善于倾听。
一位曾经拜访过松下的人这样记叙道，“拜见松下幸之助是一件轻松愉快的事，他根本没有一幅‘日
本首屈一指的经营大师’的架子，倒是觉得自己是在和一位中小企业业主谈话。
他很随和，对我提出的问题听得十分仔细，还不时亲切地回应说：‘啊，是嘛！
’没有傲慢的神情。
见到他如此和蔼可亲，当时我还不由地纳闷：松下先生的经营智慧到底蕴藏在哪里呢？
调查结束之后，我终于得出结论：智慧就在于‘善于倾听’。
”
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媒体关注与评论

鬼谷子“有察人之明，知识渊博，善于洞察历史和掌握外交技巧，是当时联盟（合纵）观念的创始人
。
”　　——德国著名历史哲学家斯宾格勒《鬼谷子》一书的主张，简而言之就是交涉术的秘诀，运用
各种手段来判断对手的心理，以适时采取适当措施，其手法变化无穷。
概括地说，就是“见人下菜碟”。
　　——日本学者、东洋精工钟表公司的重建人大桥武夫
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编辑推荐

《品〈鬼谷子〉:学管理》凡谋有道，必得其所因，以求其情。
鬼谷子是中国历史上实战派的国学管理大师。
从鬼谷子思想的精髓——人性以及知人性的角度来解说我们的企业人。
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