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前言

经济类的书籍，出版了不下数百种，而这本书，没有仿照经典的经济学著作从微观经济学写到宏观经
济学，也没有过度地使用数学语言来描述定理和公式，确切地说，这本书中的内容完全基于日常生活
，是所有热爱生活的人都有可能问到关于经济学的问题，而关晶奇恰恰对这些问题深入浅出地进行了
解答。
更难能可贵的是，他能以开阔的视野、创新的思路，将很多需要用到复杂的数学公式或模型的经济学
原理徐徐道来，语言通俗易懂，为很多初次接触经济学的人们打开了眼界。
中国改革开放三十年来飞速的发展，使我们从计划经济向市场经济转轨，刚刚适应了“不找市长找市
场”，便飞快地被卷入了wT0的大潮中。
如果不能及时地解放思想、与时俱进，想要在这样的环境下立足尚显困难，更何谈发展？
经济学书籍恰恰应该是当今的弄潮儿人手必备的“圣经”！
但回首已有的经济学论著，却发现大都形貌类似，文字诘屈聱牙，满篇公式图形。
这固然有助于经济学家同业间交流切磋，但却让那些没有机会进入商学院或是经济学院的人们对这一
领域望而生畏、敬而远之。
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内容概要

一些常见的有趣现象，热爱生活的你一定注意的到。
但是你知道吗?这些生活中的点点滴滴都充满了经济学的影子。
比如美女经常嫁青蛙，帅哥身边多恐龙、追女孩太勤反而没有好效果、我们为什么都有QQ、一次性
付款还是按揭更合适、我们要不要逃离北广上。
用最有趣的例子讲解枯燥的经济学。
让最可爱的“萌”懂龟告诉你，原来这是经济学!
热爱生活，热爱学习。
“萌”懂龟邀你共舞生命中的每一天。
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作者简介

关晶奇，生于黑龙江省双鸭山市。
北京大学光华管理学院MBA，北京大学国际投资管理协会理事长、第五任会长，2008年第四届中
国MBA新锐100评选活动中作为北大唯一获奖代表获得“财金新锐”称号。
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书籍目录

第一章　婚恋
　为什么美女经常嫁青蛙，帅哥身边多恐龙?
　为什么追女孩时太殷勤反而得不到好效果?
第二章　职场
　我们要不要逃离北广上?
　不务正业-定是不好的事吗?
　为什么相对来说高学历的人创业的少?
　工作几年后应该回学校充电，还是继续在职场中拼搏?
　加薪究竟会增加公司成本还是降低公司成本?
第三章　心态
　乌托邦为什么不存在?
　杞人忧天和居安思危有什么区别?
　我们要不要为打翻的牛奶而哭泣?
　世上真的有免费午餐吗?
　什么是幸福的最高境界?
第四章　消费
　为什么我们买房、买车要通过经纪人?
　一次性付款还是按揭，按揭多久才合适?
　为什么汽车只要交易，踩上一脚油门，车就贬值呢?
　为什么我们在看罕见病时更倾向于医生开的高价药，
　而不愿意买价格较低疗效类似的药呢?
第五章　生活
　我们为什么都有QQ?
　黄牛党为什么会屡禁不止?
　为什么人们会自觉缴纳电费，却很难主动去交物业费?
　为什么在订票处可以买到比机场售价更便宜的机票?
　为什么金融危机中所有的行业都在萎缩，而网络游戏业却
　逆风飞扬?
　⋯⋯
第六章　商业
第七章　宏观
第八章　最终章
附录
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章节摘录

插图：首先，我们要让自己变得与别人不一样。
在经济学中，如果想要让自己在市场中占据有利地位，大抵有三种营销策略可以选择。
1.低成本策略。
2.差异化策略。
3.混合型策略。
顾名思义，低成本策略就是以低成本、低价格、低质量来打开市场，比竞争对手永远更低一筹的成本
是每个厂家矢志不渝的追求；差异化策略则打的是品质牌，要么有高新的技术，要么有独到的配方，
能让自己拥有独一无二的竞争优势，最终形成的局面就是“人无我有，人有我优”：第三种则是低成
本和差异化策略同时使用。
根据咱们中国人惯常的中庸思维，肯定认为第三种策略是最佳策略。
但事实却恰恰相反，企业界多年的实践证明，走中间路线做骑墙派是行不通的。
在感情中也是如此。
在感情路线上如何走低成本策略？
那就是，让自己永远比竞争对手多做一些。
比如大家都给女生送花，你就要送得最多；大家都给女生宿舍打水，你就要打得更多、打得更勤⋯⋯
总而言之，你的竞争对手在做什么，你也去做什么，而且一定要做得更多更好。
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编辑推荐

《原来这是经济学(双色)》：中国基金业之父，《证券法》《信托法》《投资基金法》起草小组组长
，著名经济学家王连洲先牛这样评价此书——“哲学”、“神学”部是从宗教的殿堂里走出来的，经
济学也要从象牙塔中走出来，为大众服务。
·为什么美女经常嫁青蛙，帅哥身边多恐龙？
·为什么追女孩时太殷勤反而得不到好效果？
·我们为什么都有QQ？
·我们要不要逃离北广上？
·为什么相对来说高学历的人创业的少？
·工作几年后应该回学校充电，还是继续在职场中拼搏？
·为什么我们买房、买车要通过经纪人？
·一次性付款还是按揭，按揭多久才合适？
·水能救活人命，钻石几乎没有实际用途，为什么钻石比水贵很多？
·三国时，是否换个人坐镇荆州，就不会有关羽失荆州走麦城的结果了呢？
·都说买的没有卖的精，为什么还会有贸易存在？
·如果中国的GDP超过了美国，是否就代表中国的经济好于美国了呢？
·政府对经济是如何调控的？
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