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内容概要

　　商店经营的成功，店长的经营管理是关键。
店长不仅要懂得商店的管理，还要懂得商店的经营、促销，《店长如何提升业绩》专门介绍了店长应
懂的各种促销技巧，包括如何吸引顾客进入商店的技巧，如何利用卖场内的商品陈列、POP广告、折
扣、赠品、兑换、抽奖等方式提高销售额的技巧，如何通过培训店员提升各项服务技能提升销售的技
巧⋯⋯《店长如何提升业绩》案例丰富，语言通俗易懂，自上市后，获得许多店长的好评。
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作者简介

　　黄宪仁，(台湾)宪业企管顾问有限公司总经理，资深诊断师，具有20年诊断、辅导企业经验，曾
担任多家企业的专业总经。
理，主持、讲授企管培训班，服务海内外众多企业。
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