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内容概要

《销售培训的50种活动》中提供的50种活动无论对新手还是有经验的销售员来说都是有益的。
通过这些活动，销售员可以增强销售技能，为完成销售任务、开发新的业务、解决客户投诉、管理销
售关系等实践奠定基础。
活动简便易行，是销售员提高销售技巧、获得反馈、联系和模拟的必备手册。

    《销售培训的50种活动》由菲利普·法瑞丝等编著。
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作者简介

作者:(美)法瑞丝
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编辑推荐

《销售培训的50种活动》中的想法、理念和活动源于20多年来作者（菲利普·法瑞丝）与同事和客户
共同开展培训的经历。
通过这些活动，销售员可以增强销售技能，为完成销售任务、开发新的业务、解决客户投诉、管理销
售关系等实践奠定基础。
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