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内容概要

王高翔主编的《商业地产招商运营(范本案例策划工具)》以商业地产招商运营策划为主，主要包括商
业地产项目招商、商业地产模式、营销推广、招商现场管理、招商谈判、招商人员管理、商业地产日
常管理等。
此外，本书理论与实际相结合，提供了大量实用表格、工具，可以适当修改后运用。
附录的策划案例则可以从中吸取每一个策划案例的成功要点，在进行项目策划时借鉴。

《商业地产招商运营(范本案例策划工具)》可供商业地产从业人员及策划人员使用和借鉴，也可供即
将有志于从事商业地产的人士参考。
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作者简介

王高翔，知名商业地产策划运营专家，现在深圳一家著名商业地产策略机构任总监职务。
20世纪90年代初进入房地产行业，在房地产策划，特别是商业地产策划招商营运方面具有丰富的经验
。
历任深圳中信集团公司品牌总监、湖南省中信城市广场有限公司副总经理(主管购物中心招商、商业街
销售)等职。
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编辑推荐

商业地产规模大小不一，有大有小。
对于规模庞大的商业房地产，其经营多采用开发商整体开发，主要以收取租金为投资回报形式的模式
；对于规模较小的商业房地产而言，大多数项目依然采取租金回收的方式，但国内目前很多商业房地
产中住宅、公寓、写字楼等项目的底层和各类商业街、商品市场则采用商铺出售、零散经营的模式。
    基于此，编者王高翔等在多年探索的基础上，做出了一套适合商业地产从业人员和策划人员使用和
借鉴的管理工具书。
《商业地产招商运营》则主要侧重于商业地产项目招商、商业地产模式、营销推广、招商现场管理、
招商谈判、招商人员管理、商业地产日常管理。
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