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内容概要

在现实生活中。
我们每一个人都无法避免处在错综复杂的利害关系和多种矛盾的冲突中，为了保护自己的利益，为了
在同他人的交往中说服他人。
    实现自己的目的，就必须提高自己的说服能力。
本书就是围绕着如何说服他人这一主题而展开的。
它为我们提供了一套系统的说服方法：吸引人的诀窍，最有效的说服绝招，如何借用行为语言的技巧
。
在说服中应避免犯的错误，说服术的应用，等等。
它教你如何运用这些技巧在任何场合、任何时间说服任何人，从而达到自己的目的。
    口才的最高境界不仅仅是“把话说得滴水不漏”，而应是“说服所有人 ”。
因为只有让对方心服，心甘情愿地听从调遣，你才算达到目的。
本书强调让人“心服”的说话能力。
而非逞口舌之利。
真正的语言艺术不是“在言辞上驳倒对方”。
而是“俘获对方的心”，让对方心悦诚服。
这也正是本书与一般口才类图书不同的鲜明特色。
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媒体关注与评论

　　在说服中，所遇到的最大的阻力就是天然的反抗，关键是看你能否化解它。
　　——亨利·基辛格　　　　不要用很多话表达一点儿内容，而要用几句话将很多内容表达出来。
　　——毕达哥拉斯　　　　你可以说出令人愉悦的话，也可以说出令人恼恨的话，全在于你的语言
表达能力。
　　——狄更斯　　　　如果你想劝说一个人信从你的立场，首先要让他想念你是他忠实的朋友。
　　——亚伯拉罕·林肯　　　　首先是理解别人，然后是让别人理解。
　　　　——史蒂芬·科维
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编辑推荐

　　本书教导你各种高效率的说服技巧，你可以运用这些技巧在各种场合、各种时间说服各种人！
它教你如何运用这些技巧在任何场合、任何时间说服任何人，从而达到自己的目的！
本书的说服术能让你获得你想要的一切，这就是说服术的魔力！

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<说服所有人>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


