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内容概要

为什么研究温州的图书不胜枚举，但迄今为止，依然没出现第二个“温州”、第二群“温州人”?冈为
真正的财富密码，依然掌握在温州人手中。

本书由此出发，通过对温州经济和温州人创富的梳理，深层次地挖掘温州人除经营之外的创造财富的
真正秘诀——投资，让读者认识到温州成为传奇的真正原冈所在，从而提高财商，复制甚至超越温州
人的创造财富的模式，实现共同富裕、共同发展。
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作者简介

周德文，温州管理科学研究院院长，温州中小企业协会会长。
长期跟踪研究温州模式，被誉为温州民间资本代言人，且长期带领温州资本团体赴各地考察房产等投
资项目。
著有《温州样本》、《走出困局》等作品，均引起强烈反响。
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书籍目录

序言：像“温州人”一样擅长赚钱
前言：你也可以成为“温州人”
第一章　温州人的财富密码
　温州人有钱，地球人都知道
　投资是温州人的财富密码
　投什么，什么就发烧
　不是在投资，就是在去投资的路上
　投资路线要顺势而变
　投资心经：钱，是投出来的
第二章　摸准资源的脉搏
　像买菜一样买黄金
　农产品不是温州人的“菜”
　煤炭资源的既得利益者
　“电荒”下的“红色热浪”
　挖油井不是一个传说
　投资心经：稀缺能源更有“钱”途
第三章　做创投，不进股市
　温州资本的这一站是创投
　借助创投，温州资本将会更强大
　新能源成为座上宾
　创投之路也不一定好走
　曾踏人股市，没带走一片云彩
　投资心经：不怕风险，只怕回报少
第四章　看到小地方的大收益
　中小城市的“散财童子”
　再小的地方也能看到温州人的身影
　投资好比跑马圈地
　二三线城市的实业家们
　成熟投资环境并非总是最佳投资场所
　投资心经：投资，要挖掘价值洼地
第五章　借助“民间”的便利
　要投资生意，先投资人情
　钱不够，朋友凑
　民间借贷中“油水多”
　接受熟面孔这张通行证
　看重信用这把金钥匙
　谨防陷入经济纠纷
　投资心经：投资，不能忽略关系网
第六章　不只赚“自己人”的钱
　“走出去”是一个老传统
　以抄底的方式向全球投资
　钟情于品牌投资
　全球视野下的文化品牌建设
　迟早会开启的“温州实验室”
　投资心经：海外更要抱团取暖，
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第七章　紧盯房产这块“肥肉”
　无孔不入的温州购房团
　刚性需求下的“聚宝盆”
　挑一个有“钱”质的好房子
　长短线投资亦有道
　选商铺，做一个“包租公”
　向二三线城市进发
　投资心经：别拿政策不当回事儿，
附录
　温州人投资“八要”
　温州人投资“七忌”
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章节摘录

版权页：3.大地方的市场相对来说要比小地方的市场难做。
举个例子，假如我们现在手上有20万元，打算投资一个服装店。
如果将这笔钱投资到北京，可能交了房租，装修一下店面，就不会剩太多的钱了。
剩下的钱要进货，由于资本有限，所进的货，可能款式不太新潮，可能面料不会太好。
即使所进的货没有任何瑕疵，也只能人一般消费者的法眼，这是比较好的结果。
然后是销售。
北京的市场多繁华呀，来来往往都是世界各地的名流，人们的眼界高了，对服装的要求也会很高。
结果，这个服装店不但不入名流的法眼，连普通消费者也会对其挑剔。
最后，这20万元砸进去，很难见到收益。
再看看若将这笔钱投资到一个二线城市，或者三线城市，如石家庄或者洛阳，会有什么样的效果。
首先房租及店面的装修费相对来说会便宜一些，那么剩余的资金也会多一些。
然后拿这笔钱去进货，相对也能进一些无论款式还是面料更符合消费者心理的衣服。
然后是销售市场的对比。
这两个城市的消费群体其实也很大，但他们不属于满大街都能看见名流、看见穿着世界名牌服装的人
，人们的眼光也就不会太高，见到普通的衣服也就不会很挑剔，因而很容易消费成功。
两者对比，我们很容易就会发现一些细节上的问题，投资大城市要比投资小城市获利困难得多。
温州人这种偏好小城市投资的习惯，其实可以用一个专业术语来概括：蓝海策略，与之相反的是“红
海”。
所谓蓝海战略，通俗地讲，就是开创无人竞争的市场空间，开创新的市场需求，规避竞争；“红海”
，即血海，竞争的双方或多方通过降低价格或削减成本，在市场上展开一场没有硝烟的战争，一线城
市竞争残酷，通常就是在红海中冲杀。
温州人独辟蹊径开拓中小城市，其实就是在有效地避免“血海”，远离危险的投资战场。
像“温州人”一样擅长赚钱一个人会投资，我们可以说他脑子灵活，说他机遇好，说他肯吃苦。
但一群人，无论七旬老太还是十几岁的青年人，无论男女老少，无论顺境、逆境，都善于投资，这就
值得人们注意了。
“温州人”，作为一个群体性的名词，早已开创了全民创业、全民投资的经济发展模式，在全球创下
匪夷所思的经济增长速度。
更何况，自从2001年第一个温州购房团出现以来，温州资本以其特有的发展速度及震撼力，深深影响
了所涉及的每个领域：房产、煤炭、棉花、水电、股市，等等，所到之处，无不带来一场不小的震动
。
温州人带给世人的，已不仅仅是“匪夷所思”，而是上升至“震撼”。
温州人，已不仅仅是一个地域上的人群，更是一种精神的象征，一种特殊的文化符号。
随着国际化的进一步发展，温州资本更是蜚声国内外，一些国外知名企业都想借助雄厚的温州资本扩
大国际影响力。
这就不得不令人深思：温州人和温州资本，究竟有什么独特的魅力，竟然对中国乃至世界经济领域掀
起一场场地震式的震动？
多年以来，我长期跟踪研究温州模式和温州民间资本，组织温州人、温州资本奔赴各地考察，对温州
现象、温州模式的成功，越来越清楚。
温州人一贯的投资策略，也越来越清晰地刻印在我的脑海中。
今天，我有必要将之公布于众，为更多的人提供便利。
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编辑推荐

《最牛投资客》：为钱工作，不如让钱工作，投资是最伟大的财富力量!温州资本最大知情人的“八要
”“七忌”投资精髓，你受用一生。
求财别求稳，求稳不求财。
阿富汗战火中，温州人敢和塔利班做生意!一定要当老板，哪怕只是当一个卖扣子、卖打火机的老板。
傻瓜才会拿自己的钱做生意，用别人的资本为自己赚钱才是王道。
在巴黎手袋市场上，精明的犹太人是怎样被更精明的温州人挤走的?跟着政策走，投资不失手——别拿
政策不当同事几。
钱不能放着，一放就贬值了；宁愿欠债，也要让资金流动起来。
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