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内容概要

也许你正在盘算创业，也许你已经迈出了第一步，或者你已经拥有了自己的公司，但无论如何，这本
全面且易于理解的指南都能够成为你的得力助手。
创业过程中的第一步，它都同你携手走过——从开始评估公司创意到日常工作的细枝末节，悉心的指
导将你行动起来游刃有余。
   《自己办公司》这本书，写作风格着眼于现实，如朋友般地对你娓娓道来，即使是那些复杂的业务
程序，也明白易懂。
有这本书在手，实现梦想就不远了。
   本书中的内容包括：   ◆分析评估公司创意；   ◆实施市场调查；   ◆选择公司结构；   ◆创建志在必
得的商业计划；   ◆寻找融资渠道；   ◆簿记和税收；   ◆电子商务；   ◆创办家庭企业；
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作者简介

里娃·莱森斯基是《企业家》杂志的编辑和资深副总裁，在对小企业的指导方面堪称是全国知名的专
家。
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章节摘录

　　信贷限额贷款是一种短期贷款，它使可获得的现金扩大到你公司的支票账户上，并达到贷款合同
中的最高限度。
每家银行都有其自己的拨款偿付方式，但基本方法是把一定数额的资金转入企业的支票账户，以负担
支付支票，而企业则需对预付款的实际数额支付利息，时间要从预付拨款的那一天起一直到将这笔款
如数还回为止。
　　信贷限额贷款是银行所能提供的利率最低的贷款，因为这种贷款被看成是风险相当低的贷款。
有些银行甚至要在贷款条件中加上一条，就是如果他们认为你的企业处于危险之中，他们有权取消贷
款。
利息要按月支付，本金在你方便之时支付。
经常还一些本金是明智之举。
银行家把这叫做循环信用额度，他们会把这看作一种表明你的公司正在赚钱、收入也不错的迹象。
　　大多数信用额度贷款都写的是一年期，如果交一定的年费几乎可以自动延期。
有些银行家要求在每一个合同年到期的7至30天内全部还清信用额度贷款，这段时期可能是最佳协商机
会。
　　即使你不想现在就借信用额度贷款，也应该跟银行家唠唠，了解一下怎样办理。
在谈信用额度时，你的银行家会想要看看你当前的财务报表、最新的报税单以及预计的现金流动报表
。
　　⋯⋯
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