
第一图书网, tushu007.com
<<精确导购>>

图书基本信息

书名：<<精确导购>>

13位ISBN编号：9787209059336

10位ISBN编号：7209059334

出版时间：2011-10

出版时间：山东人民出版社

作者：姚常珠

页数：201

字数：200000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<精确导购>>

内容概要

　　不论哪个民用产品行业，因为竞争的需要，导购已经成为最重要的营销岗位：化妆品、服装、首
饰、家电、保健品、健身器材每一个行业都需要导购。
德州职业技术学院经济管理系姚常珠副教授，毕业于浙江工商大学，师从我国著名品牌学专家孙日瑶
教授，多年从事市场营销学研究、推销技术研究，在市场调研的基础上，运用营销学理论，将推销技
术进行模型化，编著了《精确导购》。
《精确导购》将营销理论实用化，丰富了现代营销学，对于终端导购业者是一本难得的好书，从中可
以悟出导购的真谛，掌握导购的技巧，平衡导购者的心态，使导购者快乐地导购，把导购打造成为美
好的事业。
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